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1. El modelo Heckscher- Ohlin (H-O) y las nuevas teori  as del comercio

La teoria H-O =» Teoria de las proporciones factoriales: Basada en la ventaja comparativa
en diferencias en dotacion de factores entre las naciones.

1) Quedan algunas preguntas respecto a la validez empirica de la teoria
2) Algunos de los supuestos tedricos no son validos

s
Supuestos:
1. Dos naciones, dos mercancias y dos factores.
2. Que ambas naciones emplean la misma tecnologia en la produccion.
3. Que la mercancia X es intensiva en el uso del factor trabajo L, mientras que la
mercancia Y es intensiva en factor capital K.
4. El comercio se basa en rendimientos constantes a escala.
5. Especializacion incompleta en ambas naciones.
6. lgualdad de preferencias.
7. Competencia perfecta en todos los mercados de productos y factores.
8. Ausencia de movilidad internacional de factores.
9. No hay costos de transporte y de otras obstrucciones no prohibitivas del flujo
comercio internacional.

10. Todos los recursos se emplean por completo en ambas naciones.

11. El comercio internacional entre las naciones esta equilibrado.
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1. Economias de escala y estructura de mercado

a. Economia de escala o rendimientos crecientes a escala

Una situacion en la que la produccién crece de forma mas que proporcional al aumento en
insumos o factores de produccién, lo que significa que si todos los insumos se duplican, la
produccion aumenta en mas que el doble.

==» Economias de escala se refieren a la reduccién en los costos medios de produccion
conforme se expande la produccion de la empresa.

¢ Por qué ocurren?

v' A una mayor escala de produccién podra darse mayor division del trabajo y especializacion.
Por lo que cada trabajador puede especializarse en una tarea simple y repetitiva, con el
consiguiente aumento en productividad.

v' Son caracteristica internas de la empresa. Define la estructura de mercado y clarifica qué tipo
de incremento de la produccién es necesario para reducir el costo unitario.

Sadcidi Zerpa DH 5



b. Economia de escala externas
Se producen cuando el costo unitario depende del tamafo de la industria, pero no
necesariamente del tamafo de cada una de las empresas.

==» Economias externas se refieren a la reduccién de los costos medios de produccion
conforme se expande toda la industria

c. Economia de escala internas
Se producen cuando el costo unitario depende del tamafio de una empresa individual, pero no
necesariamente de la industria.

¢,Cudl es su implicacion teorica?

Permite diferenciar estructuras de la industria.

Una industria en las que las economias de escala son solamente externas estara
formada generalmente por muchas empresas y sera de competencia perfecta.

v' Las economias de escala internas, por el contrario proporcionan a las grandes
empresas una ventaja de costos sobre las pequefnas y conducen a una estructura de
mercado de competencia imperfecta.

ANERN

La distincidon entre economias externas e internas a escala puede ilustrarse bajo el siguiente
ejemplo hipotético.

Ej.: Imaginemos una industria que en principio consta de 10 empresas, cada una produce 100
aparatos. Veamos dos situaciones.
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Situacion 1 : La industria dobla su tamafio

20 empresas, cada una produce 100 aparatos
¢,Ha aumentado la eficiencia de la produccion?

PT=20* 100 = 2000
Si, aumento la eficiencia de la produccion, porque la eficiencia de las
empresas se incremento por tener una industria mayor, aunque cada

empresa tiene el mismo tamafio. Nos encontramos ante una economia
de escala externa.

Situacion 2 : La industria permanece sin cambio

10 empresas, ahora cada empresa produce 200 aparatos
¢,Ha aumentado la eficiencia de la produccion?

PT= 10* 200 = 2000
Si, aumento la eficiencia de la produccion, puesto que con menos

empresas se produce la misma cantidad de aparatos que en la
situacionl. Existe economias internas de escala.
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4. Competencia imperfecta y comercio internacional

b.1. Comercio intraindustrial e interindustrial

Debido a la existencia de economias de escala, ningun pais puede producir toda la
variedad de productos manufacturados por si mismo, asi, aunque ambos paises pueden
producir algunas manufacturas, produciran diferentes cosas.

=>»El comercio mundial podra ser un modelo de competencia monopolistica que consta de
dos partes.

Habra comercio en dos direcciones en el sector manufacturero:

» Comercio intraindustrial:  Define el comercio entre manufactura y manufactura. No
refleja la ventaja comparativa. Aunque los paises tengan la misma relaciéon capital — trabajo
global, sus empresas continuaran produciendo productos diferenciados y la demanda de
los consumidores de productos producidos en el extranjero continuaran generando
comercio intraindustrial.

« Comercio interindustrial:  Define al comercio como el intercambio de manufacturas por
alimentos. Refleja la ventaja comparativa. El patron de comercio interindustrial es que
nuestro pais, el pais capital — abundante, es exportador neto de manufacturas, capital —
intensivas, e importador neto de alimentos, trabajo — intensivo. Por tanto, la ventaja
comparativa contindia explicando una gran parte del comercio.
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4. Competencia imperfecta y comercio internacional

b.1.1. ¢ Por qué es importante el comercio intraindu  strial e interindustrial?

1. Produce ganancias adicionales del comercio.
2. Genera efectos sobre la redistribucién de la ganancia del comercio.

c. El dumping: Consecuencia de la competencia imper  fecta para el comercio
internacional

La competencia imperfecta tiene algunas consecuencias importantes para el comercio
internacional. La mas notable es que las empresas no establecen necesariamente el mismo
precio para los bienes exportados que para los que se venden a los compradores nacionales.

=»Discriminacion de precios ==» Dumping: La forma mas comun de discriminacién en el
comercio internacional a partir de los precios. El dumping es un tema controversial en politica
comercial, donde es visto como una practica desleal al intercambio.

¢, Por qué puede producirse el dumping?

Formalmente, las empresas estableceran menores precios en los mercados en los que se
enfrentan a una elasticidad mas elevada de la demanda, donde la elasticidad es el porcentaje de
disminucion de las ventas resultante de un incremento del precio del uno por ciento.
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