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Introducao

O Comércio Exterior brasileiro ndo é recente se considerarmos que exportamos
café ha décadas, porém, analisando nosso balanco de pagamentos, observa-se
que exportamos mais commodities que produtos manufaturados, mas qual o
motivo? Vocé sabe?

Sao varios! Vocé vera neste livro que o comércio exterior ndo é tao simples assim,
por isso cada vez mais precisamos de profissionais qualificados para mudar esse
quadro, pois o mercado internacional nao aceita amadores.

No decorrer da leitura do livro, vocé tera oportunidade de compreender os
aspectos técnicos do comércio exterior, pois sem o conhecimento deles,
ndo podemos atuar na area. O objetivo principal aqui é Ihe proporcionar
conhecimentos gerais, relativos aos padroes internacionais do comércio, e
quando devem ser utilizados.

Durante seus estudos, vocé tera condi¢coes de entender varios conceitos do
comércio exterior voltados para sistematica de exportagao.

Desejo um bom estudo a todos!

Maria da Graca Poyer






Capitulo 1

Teorias e Conceitos do
Comercio Exterior

Secao 1
Conceitos Basicos

O comércio de mercadorias é uma atividade milenar, cujos primeiros registros
encontram-se na civilizagdo dos Fenicios, cerca do ano de 2000 a.C. Os antigos
mercadores das companhias de comércio apenas ampliaram o fenémeno do
comércio global, criando um ambiente favoravel ao desenvolvimento conjunto dos
diferentes paises, cada qual segundo sua vocagéo principal.

Os beneficios do comércio internacional podem ser percebidos nas empresas pela
ampliagcao de mercados consumidores, possibilitando aos produtores: ganhos de
escala e aumento de produtividade; acesso a novos fornecedores de insumos e
matérias-primas, além da possibilidade de obtencao de novas tecnologias e novos
padrdes de producgao; criagao de novas alternativas de producado, concentrando
atividades em determinados lugares, ou seja, fragmentando o processo de
producao e aproveitando-se de vantagens comparativas.

No ambito das nacdes, podem ser percebidos os seguintes beneficios:

» aumento do fluxo monetério entre os paises;
+ ampliagdo do mercado de consumo;

+ acesso a uma maior diversidade de mercadorias pela oferta de
produtos importados;

-+ capacitagdo tecnoldgica do parque fabril;

+ geracdo de empregos etc.



O periodo mercantilista promoveu o surgimento e o desenvolvimento de teorias
econdmicas voltadas para a intensificacdo das trocas comerciais livres entre os
paises, isto &, o liberalismo econémico. A premissa basica do liberalismo é de
que o comércio internacional decorre, primariamente, das diferengas existentes
entre os diversos paises, que buscam complementar suas necessidades
internas com produtos e servicos de outras regioes do planeta, onde eles
ocorrem em abundancia.

Diferentes condicoes de clima e de solo fazem com que a producao agricola
de um pais seja diferente da de outro. Também, a diversidade do subsolo

de diferentes regides determinaria que alguns paises fossem mais ricos na
exploracao de alguns tipos de minérios. Esses fatores - clima, solo e subsolo -
determinam condigdes diferentes de produgdo. Com isso, inicia-se o comércio
internacional, o pais que produz em maior quantidade certos produtos, podera
exportar, e o pais que ndo tem condicGes de produzir, importara.

Ou seja, o comércio exterior esta contido no comércio internacional de um pais,
no contexto das transagdes comerciais.

De acordo com Werneck (2011, p. 22),

Comércio internacional é o conjunto das atividades de compra
e venda de mercadorias e prestacao de servigcos entre nagdes,
isto €, em que vendedor e comprador estdo em paises distintos.

Comércio Exterior é o conjunto das atividades de compra e
venda de mercadorias e prestacdo de servigcos entre paises e as
demais nagoes.

Soares (2004, p. 13) define comércio exterior como:

Uma operacao de compra e venda internacional como
aquela em que dois ou mais agentes econémicos sediados e/ou
residentes em paises diferentes negociam uma mercadoria que
sofrera um transporte internacional e cujo resultado financeiro
sofrerd uma operacao de cambio.

De acordo com Souza (2003, p. 37), a:

(...) pratica do comércio exterior pode ser conceituada como
o intercambio de mercadorias e servigos entre agentes
econémicos que operam sob a égide da legislacao nacional.
Na pratica do comércio exterior, ocorre o envolvimento das
transagcdes comerciais de cunho totalmente capitalista, sem
a participagao direta do governo nas operagcdes comerciais,
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funcionando tdo somente como normatizador e controlador das
operacdes comerciais entre as empresas de diferentes paises.
Estas atividades e relagdes comerciais desenvolvidas pelas
empresas comerciais constituem-se objeto de regulamentacao
pelo Direito Internacional Privado.

Portanto, comércio exterior é a forma pela qual um pais se organiza em termos de
politicas, leis, normas e regulamentos que disciplinam a execucéo de operacodes
de importagéo e exportacdo de mercadorias e servigos com o exterior. O comércio
exterior contempla as operacdes comerciais de exportacao e importacao.

Exportacao ¢ a saida de mercadoria. Essa saida esta baseada em especializacao
do pais na producgao de bens para 0s quais tenha maior disponibilidade de fatores
produtivos, garantindo excedentes exportaveis. A exportacao implica entrada de divisas.

Segundo Werneck (2011, p. 25), o conceito de exportagdo pode ser visto sob os
seguintes aspectos: negocial, logistico, cambial e fiscal.

A exportacao de mercadorias, sob o aspecto negocial, inclui a negociacdo de preco
e condicOes de pagamentos, elaboracao da fatura comercial (commercial invoice).
Na definicdo do preco e condi¢des de pagamentos séo utilizados os Incoterms
(internacional commercial terms), termos padronizados internacionalmente.

Sob o aspecto logistico compreende o que deve ser feito para que a mercadoria
seja entregue em boas condi¢cdes ao comprador. Envolve embalagem, transporte
interno, embarque, transporte internacional e o desembarque até o destino final.

O aspecto cambial abrange a definicdo das moedas a serem utilizadas, as
operacOes de cambio envolvidas e a transferéncia do dinheiro do comprador
para o vendedor.

O aspecto fiscal envolve a emissao dos documentos necessarios aos despachos
de exportacéo e de importacdo, pagamentos dos impostos e taxas aplicaveis, e
os desembaracos aduaneiros de exportacao e importagao.

Exportador Despachg de Transporte Despach? de Importador
exportacao internacional importagéo

N Ja a Importacao ¢ a entrada de mercadorias em um pais procedentes do
exterior, as quais se configuram, perante a legislacao brasileira, no momento do
desembara¢o aduaneiro.
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Para Werneck (2011, p. 22), sob o aspecto comercial, no entendimento de
transferéncia de propriedade, a importagéo se realiza com o recebimento da
mercadoria pelo comprador no local designado no exterior, de acordo com as
clausulas do contrato de compra e venda. Para fins cambiais, a importagao
representa uma saida de divisas.

Souza (2010, p. 6) comenta que o Comércio Exterior € uma estrada de duas
maos — exportagdo e importagao. Em paises em desenvolvimento, embora as
exportacoes reflitam um bom indicador do desempenho dos fatores produtivos,
cabe as importacdes o 6nus de contribuir para aquele desempenho. Nao é por
acaso que os Estados Unidos é o maior importador do mundo.

Agora que ja sabemos quando um pais vende para outro, estd exportando e
quando compra esta importando, estudaremos sobre essas transagcdes que
incluem, além das trocas comerciais, as movimentagoes de capitais entre as
nagoes e seus residentes.

Secao 2
Balanco de Pagamentos

Pode se considerar transagcdes comerciais: as operacdes comerciais de
exportacao e importacao de mercadorias € servigos; os investimentos externos,
tanto brasileiros no exterior como estrangeiros no Brasil; os empréstimos; e as
transacOes sem reciprocidades, isto é, os donativos.

As transagdes no comércio internacional sao realizadas em moedas
estrangeiras, também denominadas divisas. Em geral, o délar americano.
A entrada ou saida de divisas, realizadas de um pais com os demais, sdo
contabilizadas no balanco de pagamento.

Balanco de pagamentos, de acordo com o Fundo Monetario Internacional (FMI),
€ 0 registro sistematico das transacdes econdmicas entre 0s residentes € 0s ndo
residentes de um pais durante determinado periodo de tempo.
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Pelas contas do balangco de pagamento, é possivel conhecer a situacao
econdmica em que se encontra determinado pais em relacdo aos demais. Por
exemplo: Se em um dado periodo houve um volume maior de saida de moedas
estrangeiras para o exterior por conta de pagamento de importacdes, porque o
pais investiu no exterior ou porque houve remessa de donativos, isso significa
que o pais se apresenta em uma situagéo deficitaria, ou seja, esta saindo

mais moedas, do que entrando. Nesse caso, o pais tem necessidade de obter
moedas estrangeiras.

As formas regulares de obtencao de moedas estrangeiras no comércio
internacional podem ser feitas por:

+ aumento das exportacgoes;
+ atracdo de investimentos estrangeiros; ou

+ obtencado de empréstimos no exterior.

Para solucionar o problema de saida de divisas, o pais poderia estimular as
exportacoes, trocando mercadorias por moedas estrangeiras, atrair o ingresso
de moedas pelos investimentos estrangeiros, ou obter empréstimos em moedas
estrangeiras usando o FMI ou os bancos internacionais. Cada uma dessas
medidas tem um 6nus: - empréstimos demandam pagamentos de juros; -
investimento estrangeiro demanda a remessa de lucros, e - exportacao, em geral,
demanda tempo, nesse caso, o de menor 6nus.

Em uma situacao inversa, quando ocorre um ingresso maior de divisas do que
saidas, isso significa que o pais se apresenta em uma situacao superavitaria.
Embora pareca uma situacao positiva, pelo fato de dispor de maior quantidade
de moedas estrangeiras, quando excessiva, ela provoca efeitos indesejaveis
nas economias dos paises, tais como: a depreciacao da moeda; o aumento
dos gastos do governo para manter as taxas de cambio e, com isso, o
aumento da base monetdria, o que tende a gerar inflagdo pelo aumento de
papel-moeda em poder publico.

Portanto, os saldos do balanco de pagamento devem ser mantidos nivelados ao
longo do tempo, isto é, manter os débitos e créditos iguais. Com isso, o0 mercado
de moedas nao é afetado, restringindo-se entre os compradores, os importadores
e os emitentes de ordens para o exterior, os vendedores que sdo os exportadores
e os beneficiarios de ordens do exterior.
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Saldos do balanco de pagamento

Nivelado: quando o volume de entrada de divisas for igual ao volume de saida
de divisas.

Superavit: quando o volume de entradas de divisas for maior que o volume de saidas.

Déficit: quando o volume de saidas de divisas for maior que o volume de entrada.

Dessa forma, o balanco de pagamentos serve para informar como o pais se
comporta em suas transages com o exterior. Serve, também, como um instrumento
de tomada de decisdo governamental para corrigir os problemas relativos as
transagcdes com o exterior, bem como para medir os efeitos dessas decisoes.

Pelo comércio internacional, os paises podem exportar seus produtos ou adquirir
aqueles em que eles tém limitagcdes em produzir. Nesse sentido, o comércio
internacional deve ser visto como complementar para o desenvolvimento dos
paises e do padrao de vida e conforto das populacdes.

As trocas internacionais permitem ao pais obter desenvolvimento cientifico,
tecnoldgico, mao de obra especializada e influéncias para o desenvolvimento de
fluxos comerciais importantes.

Sob o ponto de vista tedrico, o Comércio Internacional objetiva o bem-estar

dos povos pelo aumento de sua renda real, propiciada pelo livre intercambio

de bens e servicos. De certa forma, um pais tende a exportar o que produz em
excedente e importar mercadorias e servigos cuja producao é insuficiente ou
inexistente no territério nacional. Em tese, um pais sé poderia importar o mesmo
volume do montante que exporta e, dessa forma, manteria em equilibrio seu
balanco de pagamento.

Um pais necessita de divisas para importar, ou seja, precisa utilizar moedas
estrangeiras. Elas podem ser geradas das seguintes formas:

+ pelas entradas de pagamentos de exportagoes;
+ por empréstimos externos; ou

- por investimentos externos no pais.
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As transagoes internacionais que um pais realiza com os demais sao
contabilizadas no Balangco de Pagamento, que inclui a contabilizagdo dos
investimentos externos, dos empréstimos, dos donativos e das operacoes
comerciais de exportacédo e importagéo, isto é, a Balanga Comercial. Nela, sao
contabilizadas todas as operacdes comerciais de exportacdo e importacao. Ao
ser apurado o seu saldo, ele pode ser superavitario ou deficitario. Quando o
volume financeiro de operacdes de importagao for maior que o de exportagao,
o saldo é deficitario. O superavit é alcangcado na situacéo inversa. Portanto, o
Balanco de Pagamento de um pais contém sua Balanca Comercial.

Os desequilibrios de comércio, tanto déficits como superavits, ocasionam efeitos
indesejaveis nas economias dos paises. O desequilibrio superavitario pode ocasionar:

« valorizagao excessiva da moeda nacional;
+ encarecimento dos produtos de exportacao;
« aumento dos custos das matérias-primas internas;

« aumento adicional dos custos de frete internacional, em virtude do
desequilibrio de oferta de equipamentos; e

+ retaliagcOes por parte de paises em déficit comercial.

O desequilibrio por déficit implica maior procura de moeda estrangeira para
pagamento de importacdes e, com isso, valorizagdo da moeda estrangeira.
Desequilibrios deficitarios devem ser cobertos com o aumento das exportacdes,
empréstimos ou investimentos externos. Esses Ultimos demandam,
respectivamente, custos de juros e remessas de lucros para o exterior, além de
influenciarem no aumento dos juros internos, na desvalorizacao da moeda, no
aumento da inflagdo e na queda de precos internacionais. Como aspecto favoravel,
ele valoriza a moeda estrangeira, que, como consequéncia, estimula a exportacao.

Existe uma méaxima nas transagdes internacionais de que, em longo prazo, deve
existir reciprocidade no comércio entre os paises. Isso em razdo de que nao é de
interesse de qualquer pais a exportacao de sua poupanca, o endividamento e a
perda de reservas cambiais. Dessa forma, as relagdes comerciais entre paises sdo
caracterizadas pela manutencao, em longo prazo, de um equilibrio entre o volume
de exportacao e importacao.
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Observe o exemplo a seguir:

Suponhamos a existéncia do comércio exterior do Brasil somente com a Argentina:
se o Brasil exporta mais mercadoria para a Argentina do que essa exporta para

o Brasil, ocorre uma balanga de comércio favoravel para o Brasil e um déficit nas
contas da Argentina. Essa situacao passa a influenciar os seguintes aspectos:

e Ffeito fretes - Os fretes internacionais tendem a aumentar, porque 0s
equipamentos de transportes fluem do Brasil para a Argentina com
mercadorias e retornam vazios;

e [Efeito taxas de cambio - No Brasil, ocorreria um excesso de moedas
estrangeiras pela diferenca do volume de exportacao e importagao e, como
consequéncia, o preco da moeda estrangeira (taxa de cambio) cairia;

e Na Argentina, ocorreria maior demanda de moedas estrangeiras para
pagamento de importagdes, fato esse que, de inicio, alteraria o prego da
moeda estrangeira. Nesse caso, a Argentina seria obrigada a aumentar suas
exportacdes, exigindo que o Brasil importasse mais, ou tomar empréstimos
no estrangeiro ou, ainda, atrair investimentos externos. Outras possibilidades
seriam o aumento dos impostos de importacao ou a adogao de medidas
protecionistas, limitando as quantidades importadas, por exemplo.

Com os exemplos expostos, observar-se que o comércio exterior ndo é tdo
simples assim, dessa forma, é fundamental que cada pais administre bem a
entrada ou saida de divisas e para isso, é necessario que o governo tenha uma
adequada estrutura com programas de incentivos as empresas, para que elas
possam exportar cada vez mais.

Pois se analisarmos a evolugdo do comércio exterior brasileiro, observa-se que é
recente e as estruturas e formas de organizacao ainda nao atendem os anseios de
um pais que quer se inserir num mundo globalizado, cuja caracteristica principal &
a competicao acirrada por mercados.

Ha ainda um longo caminho a ser percorrido e muitos desafios para que as
empresas brasileiras sejam inseridas no mercado internacional. Isso requer
compreensao dos eventos passados e discernimento da estrutura atual e das
formas de realizar as operagdes de importacao e exportagao.

Nesse contexto, estudaremos a estrutura do comércio exterior brasileiro, bem
como as politicas comerciais em vigéncia.
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Secao 3
Estrutura do comeércio exterior brasileiro

A organizacao das instituigdes governamentais envolvidas no comércio exterior
brasileiro apresenta a descentralizacao como caracteristica, isto €, nao possui um
orgao especifico que centralize todos os interesses nacionais, a exemplo de um
Ministério de Comércio Exterior.

Para Werneck (2011, p. 27), o Estado exerce diversos papéis ao mesmo tempo,
articulando-os em busca dos resultados que almeja.

No ambito externo, age como negociador, buscando vantagens e combatendo
limitacdes nas relagdes com outros paises. Também age como promotor,
auxiliando as empresas nacionais a alcancar o mercado externo.

Para atingir os objetivos citados acima, as instituicoes de comércio exterior
brasileiro estdo organizadas conforme a area de competéncia e responsabilidade,
as quais sao: Politica de Comércio Exterior, Politica Fiscal e Politica Financeira.

A gestao ocorre por areas de competéncias, veja:

+  Camara de Comércio Exterior (CAMEX) - 6rgao integrante do
Conselho de Governo que tem por objetivo a formulagcao, adocgao,
implementacgéo e a coordenacao de politicas e atividades relativas
ao comércio exterior de bens e servicos, incluindo o turismo. As
Competéncias desse 6rgao estido definidas no Decreto n.° 4.732, de
10 de junho de 2003.

+ Ministério da Fazenda - responsavel pela politica monetéria e
fiscal. O artigo 237 da Constituicao Federal de 1988 define que
a responsabilidade pela defesa dos interesses fazendarios, de
fiscalizagao e controle sobre o comércio exterior é desse ministério.
O Ministério da Fazenda exerce essa competéncia pelos 6rgdos
gestores de comércio exterior, Secretaria da Receita Federal (SRF) e
Banco Central (BACEN), diretamente a ele vinculado. A Secretaria da
Receita Federal (SRF), com a atribuicdo de execucao das politicas
aduaneiras e fiscalizacao do comércio exterior e o Banco Central,
com a atribuicdo de executor das politicas cambiais e financeiras.

+ Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior
(MDIC) - é responsavel pelas decisdes e execugao das diretrizes
politicas de comércio exterior; exerce sua funcao pela Secretaria de
Comércio Exterior (SECEX).
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A Secretaria de Comércio Exterior (SECEX), é responsavel pela
gestéo e controle do comércio exterior brasileiro, ou seja, normatiza,
supervisiona, orienta, planeja, controla e avalia as atividades
comerciais, de acordo com as diretrizes da CAMEX.

Ministério das Relagées Exteriores - atua no marketing externo,
voltado para a promocao e divulgacao de oportunidades comerciais
no estrangeiro, pelos Setores Comercias (SECOMS) das embaixadas
e consulados brasileiros no exterior.

A estrutura da SECEX é departamentalizada por assuntos especificos, contando
com cinco departamentos. S3o eles:

18

Departamento de Operacdes de Comércio Exterior (DECEX) -
orgao responsavel pela operacionalizacao das politicas da Secretaria
de Comércio Exterior (SECEX) e completa, em 2017, 27 anos de
historia, essa é marcada por avangos, como a simplificagcao de
procedimentos de exportagao.

Departamento de Negociagoes Internacionais (DEINT) - elaboracao
de estudos e andlises de mercados, consultas a entidades privadas,
entre outras agdes, para subsidiar as posicoes brasileiras nos diversos
foros negociadores internacionais, inclusive da OMC, da Conferéncia
das Nacoes Unidas sobre Comércio e Desenvolvimento (Unctad),
Organizacao para a Cooperagao e Desenvolvimento Econémico
(OCDE), Aladi, Mercosul e convengdes de meio ambiente

Departamento de Defesa Comercial (DECOM) - encarregado de
examinar a procedéncia e o mérito de investigacdes de dumping,
subsidios e salvaguardas, com vistas a defesa da produgao interna;
acompanhar as investigacoes de defesa comercial abertas por
outros paises contra exportacdes brasileiras e prestar assisténcia

a defesa do exportador, em articulagdo com outros 6rgéos
governamentais e com o setor privado.

Departamento de Estatistica e Apoio a Exportacao (DEAEX)
- visa a aferir eventuais erros nos preenchimento dos registros
nos guesitos referentes aos valores estatisticos, orientando os
operadores de exportagdo acerca da correcao deles, com a

comunicacao entre as partes, ocorrendo mediante o NOVOEX.

Departamento de Competitividade no Comércio Exterior (DECOE) -
engloba a Coordenacao-Geral de Normas e Facilitagcao de Comércio
e a Coordenacao-Geral de Competitividade Exportadora.



Jé os dérgdos anuentes sdo credenciados para auxiliar no controle comercial, dada
a natureza do produto, ou pela finalidade da operacao, para fins de licenciamento
de importacao ou exportacdo. Sdo exemplos de 6rgaos anuentes:

DECEX/SECEX - controle da utilizagdo de cota de exportagdo de agucar;

Banco do Brasil - responsavel, por delegacao da SECEX, pela
Emissao de Certificados de Origem — FORM “A” e Téxteis para a
Unido Europeia e pela emissao da Licenca de Exportacdo de Téxteis
para a Unido Europeia e Canad3;

Departamento da Policia Federal (DPF) - autorizacdo prévia de
substancias entorpecentes;

IBAMA - fornecimento de autorizagao exigida no despacho de
exportacao de madeira em bruto;

Ministério da Agricultura, Pecuaria e Abastecimento (MAPA) -
certificado de Padronizacao para produtos horticolas, frutas, fumos,
marmores, algodao, arroz, cacau etc.;

Ministério da Defesa — certificacao e licenciamento para a entrada
de bens bélicos;

Ministério da Saude (MS) — autorizacéo prévia para plantas das
quais se possam extrair substancias entorpecentes;

Conselho Nacional de Energia Nuclear (CNEN) - autoriza a
importacao e exportacao de produtos e minerais radioativos;

Ministério da Cultura - licenciamento da importagéo de filmes e
videos e do comércio exterior de obras de arte.

Além de todos os érgaos mencionados acima, temos érgaos nao estatais de
apoio ao comércio exterior, fora da esfera estatal de incentivo, sdo elas:

Camaras de Comércio - associacoes de empresas com o intuito
de promover o intercambio comercial, divulgando informacoes e
oportunidades de negécios entre o Brasil e os paises que representam.

Federacoes das Industrias dos Estados - em geral, a maioria
das Federacgdes de Industrias possui setores de Promocgoes

de comércio, os quais tratam de promover a captacao de
investimentos, transferéncia de tecnologia, encontros e missdes
comerciais, além de emitirem os Certificados de Origem.

Embaixadas e Consulados Estrangeiros - essas representacoes
possuem escritérios de promogao comercial no pais, que objetivam
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a ampliacao das transagdes comerciais com o Brasil, pela
divulgacao de cadastros de empresas estrangeiras interessadas em
atuar no mercado brasileiro.

Observa-se que ha diversos 6rgdos que apoiam e incentivam o comércio exterior
brasileiro, mas ainda assim, nossa participagdo mundial no comércio exterior &
muito pequena perto de outros paises. E importante que o governo tenha um
contato direto com a classe empresarial, para saber suas fragilidades e com isso
gerar mais beneficios para a exportagao de manufaturados, com valor agregado e
nao apenas de commodiities.
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Capitulo 2

Politicas do comeércio exterior brasileiro

Embora o Brasil possua mais de 500 anos de histéria e as relacdes de comércio
internacional acompanhem o desenrolar desse tempo, o comércio exterior
brasileiro, tanto no passado como no presente, ainda é pouco representativo
quando comparado com os volumes transacionados no mundo globalizado.

O governo tem feito sua parte, concede beneficios, elaborada programas para

o empresariado, faz missdes empresariais, mas o resultado nao ¢é significativo,
pois a carga tributaria brasileira € muito alta, nossa estrutura logistica desanima
qualquer empresa, nossa economia é instavel, entre tantos outros problemas que
parecem nunca serao resolvidos. Por isso que nossa participagdo no comércio
internacional é pequena.

Nesse contexto, os estudos a seguir tém como objetivo proporcionar a vocé
uma visdo das politicas e as formas de organizacdo e administracao atual do
comércio exterior brasileiro.

Secao 1
Politicas brasileiras de comércio exterior

A politica brasileira de exportacdes caracterizou-se, desde 1964, pela atuacao do
governo na concessao de incentivos e beneficios fiscais e crediticios as exportacdes.

Beneficios fiscais traduzem-se pela desoneragcédo dos impostos incidentes sobre
os precos dos produtos, quando destinados a exportagéo.

“Politica de comércio pode ser definida como o ato de governar do Estado com
vistas a consecucao e a salvaguarda dos objetivos nacionais no que concerne ao
comércio do pais com os demais.” (LOPEZ; GAMA, 2002, p. 163, grifo nosso).
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No mercado interno, os precos dos produtos sao taxados direta e indiretamente
pelos impostos, tais como:

+ o imposto sobre produtos industrializados (IPI);
+ o imposto sobre circulacdo de mercadorias (ICMS); e

+ o0s impostos para financiamento da seguridade social PIS/COFINS.

No caso das exportagdes, ndo ocorre incidéncia de impostos nas vendas para
o exterior.

Os incentivos fiscais concedidos as exportacoes brasileiras estdo estabelecidos
na Lei n° 8.402 de 9 de janeiro de 1992 e na Medida Provisdria n° 674 de 25 de
outubro de 1994, e tém como finalidade desonerar os impostos incidentes sobre
os precos dos produtos brasileiros, tornando-os mais competitivos, quando
destinados ao mercado internacional.

Conforme o site Aprendendo a Exportar (2017?), os tratamentos fiscais nas
exportacoes relativos aos impostos, sao os seguintes:

« IPI - Imposto sobre produtos industrializados. E um tributo
federal incidente sobre o valor adicionado, isto &, ao adquirir os
insumos, o fabricante anota como crédito, no seu registro fiscal,

o valor do IPI indicado nas notas fiscais e, ao efetuar a venda do
produto elaborado, ele deve contabilizar o valor do IPl como débito,
no registro fiscal. Dessa forma, o montante de IPI que o fabricante
devera recolher é dado pelo saldo no registro fiscal.

Por forca de imunidade constitucional (Art. 153, § 3°, inciso
[ll da Constituicao Federal), o IPI ndo incide sobre produtos
industrializados destinados ao exterior.

Para saber mais sobre o Imposto de Produtos Industrializados,
acesse o site da Receita Federal do Brasil.

+ ICMS - Imposto sobre Circulacao de Mercadorias e Servicos.
O ICMS é um imposto de competéncia estadual e que, por forca
de dispositivo constitucional (Art. 155, inciso X-a da Constituicdo
Federal), ndo incide sobre operacdes que destinem ao exterior
produtos industrializados; isso quer dizer que nao incide sobre
operacgdes de exportacoes.

Na prética, qualquer produto exportado desfruta da néo incidéncia
do ICMS, pois, também é assegurada a manutencao dos créditos
fiscais de ICMS gerados nas compras de matérias-primas, bens
intermedidrios e materiais de embalagens. A empresa realiza a
compensacado dos créditos pelas compras, sobre os débitos pelas
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vendas, determinando, ao final do periodo, o saldo a ser recolhido
aos cofres do Estado.

+ PIS - Programa de Integracao Social. O PIS é uma contribuicdo
destinada a financiar o programa de seguro-desemprego e o abono
anual aos empregados. No mercado interno, o PIS é a contribuicdo
social que onera em 0,65% a receita das empresas.

+  COFINS - Contribuicao para Financiamento da Seguridade
Social. COFINS é uma contribuicdo social que se destina ao
exclusivo financiamento das despesas com atividades-fim das areas
de salde, previdéncia e assisténcia social. Inicialmente denominada
de Finsocial, consiste na aplicagdo de 3% sobre a receita bruta ou
faturamento da empresa, nas operacoes de mercado interno, isenta,
portanto, de receitas provenientes da venda de produtos ao exterior.

As receitas decorrentes da exportacao, na determinagcao da base
de calculo da Contribuigdo para Financiamento da Seguridade
Social, sdo excluidas.

Observe, a seguir, um exemplo simples de formacgao de prego para exportacao:

Formacao de Preco a partir do Preco no Mercado Interno:

1. Eliminar todos os itens que se encontram agregados ao pre¢o de mercado
interno e que n&o ocorrerao na exportacao do produto;

2. Adicionar ao resultado anterior todos aqueles elementos que nao faziam parte
do preco interno, mas que deverao compor o preco de venda para o exterior.

Preco interno com IPl e ICMS

(-) Isencao do IPI

(-) Né&o incidéncia do ICMS

(-) Isencéo do PIS e COFINS

= Preco interno sem impostos

(+) Frete interno fabrica-porto
(+) Seguro interno fabrica-porto
(+) Despesas portuarias

(+) Despesa com despachante

= Preco cobrindo custos, despesas e lucro

(+) Comiss&o de agente

= Prego FOB em R$

Fonte: Aprendendo a Exportar, 2017, s/p..
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E importante ressaltar que o preco final da exportagao inclui o Incoterm que foi
negociado com o importador, influenciando diretamente na formacao do preco
final do produto.

Além dos impostos e contribuicoes sociais que estudamos acima, vale ressaltar
aqui o incentivo Drawback, caso utilizado pelo exportador, o custo final do
produto sera reduzido.

O Drawback é um incentivo a exportagéo, que permite a empresa fabricante
exportadora importar insumos, ou seja, matérias-primas, embalagens e partes
utilizadas na fabricacao do produto, sem pagamentos de impostos, desde que
sejam destinados a compor o produto para exportagdo. Um exemplo pratico

que podemos citar é da fabricacao de calgados, pode-se importar o couro,
industrializa-lo e exportar calgados, cintos, bolsas etc. Utilizaremos esse exemplo
para explicar os conceitos na sequéncia.

O regime de Drawback pode ser praticado sob as modalidades de suspensao
e isengao.

Suspensao: Ocorre quando o insumo importado destina-se
a processo de industrializagdo para posterior exportagao. A
suspensdo deve ser pleiteada anteriormente a ocorréncia da
importacdo, da producao e da exportagao do calgcado ao qual
serao aplicados os insumos importados, esses deverao fazer
parte da confecgao do produto.

Para habilitacdo a este beneficio, a empresa se utiliza do
formulario denominado “Pedido de Drawback”, preenchido pela
prépria empresa.

Quando do desembarago da mercadoria importada, sua empresa
firmard, junto a Inspetoria da Receita Federal, um Termo de
Responsabilidade - TR, em razdo da suspensao do Il (Imposto de
Importagao), IPI, ICMS e Adicional ao Frete para Renovacao da
Marinha Mercante (AFRMM).

Isengao: Ocorre quando a importagdo de insumos destina-se a
reposicdo de quantidade equivalente a importada utilizada em
produto ja exportado. Esta modalidade de drawback ocorre para
repor estoques utilizados nos calgados ja exportados.

Assim, a isengdo ocorre apos a importagado regular de insumos,
apds a fabricagéo de seu produto e apds a exportagdo do calgado.

A habilitacdo ao beneficio é solicitada mediante o preenchimento
de “Pedido de Drawback”, quando deverao ser comprovadas as
importacdes dos insumos e as exportacoes dos calgados.

Apbds realizada a reposicédo dos estoques, eles poderao ser utilizados
livremente pela empresa. (APRENDENDO A EXPORTAR, 20172, s/p.).
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Beneficios crediticios permitem ao exportador acesso a recursos financeiros

de curto e longo prazo para financiamento das exportacoes brasileiras com

custos compativeis aos praticados no mercado internacional. Essas linhas de
financiamentos tanto podem ser usadas no pré-embargue como no pos-embarque.

Conheca a seguir os principais financiamentos disponiveis para exportacao.

Adiantamento de Contrato de Cambio (ACC) é uma linha de
crédito das mais utilizadas e conhecidas concedidas as empresas
exportadoras e que permite antecipar recursos financeiros em

até 360 dias antecedentes ao embarque de mercadorias a serem
exportadas, permitindo ao exportador obter recursos para financiar
a producdo de produtos a serem exportados. A liquidacao da
operacéo ocorre quando o pagamento do importador é efetuado.

Adiantamento de Cambiais Entregues (ACE) é uma operacao
semelhante ao ACC, s6 que é contratado na fase de comercializagdo
ou pos-embarque. O ACE pode ser contratado até 390 dias

apds o embarque da mercadoria. A liquidacdo ocorre mediante o
pagamento do importador.

Adiantamento de Contrato de Cambio Indireto permite que o
exportador indireto financie sua produgao, como por exemplo:
fabricantes de insumos que integrem o processo produtivo, o

de montagem e o de embalagens de mercadorias que serdo
exportadas, ou ainda fabricantes de bens exportados por uma
Trading Company. Os prazos sao os mesmos que do ACC e ACE.

Programa de Financiamento as Exportacées (PROEX), cuja
gestdo estd a cargo do Banco do Brasil, € um mecanismo oficial do
Governo Federal. E um programa de financiamento de exportaco
destinado a comercializagdo de bens e servigos ao exterior. Os bens
financiaveis compreendem cerca de 85% dos produtos da pauta
brasileira de exportacdo. Os servicos que podem ser financiados
compreendem projetos, consultorias, montagem, produgoes
cinematograficas, softwares, franquias e turismo.

Financiamento BNDES-EXIM, destinado a exportagao de bens e
servicos nacionais e pode ser utilizado na fase pré-embarque ou
pos-embargue, por meio dos seguintes subprodutos:

Fase Pré-embarque

» BNDES Exim Pré-embarque: apoio a producéo de bens e
servigos destinados a exportagao.
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» BNDES Exim Pré-embarque Empresa Ancora: apoio
a exportacdo indireta de bens e servicos que podem
ser apoiados pelo BNDES, efetuada por intermédio de
Empresa Ancora.

Fase P6s-embarque

» BNDES Exim Pds-embarque: apoio a comercializagcao
de bens e servicos nacionais no exterior, por meio
da modalidade supplier’s credit (refinanciamento
ao exportador) ou da modalidade buyer’s
credit (financiamento direto ao importador).

» BNDES Exim Automatico: apoio a comercializagédo de
bens brasileiros no exterior, por meio de abertura de linha
de crédito a instituicdes financeiras no exterior.

- Financiamento PROGER Exportacao: é uma linha de
financiamento as exportacdes em reais destinada a financiar a
producao nacional de bens e atividades diretamente envolvidas
com a promocao da exportacio.Além disso, abrange despesas com
pacotes de viagem para participacao em feiras e eventos nacionais
e internacionais, aquisicdo de passagem aéreas, hospedagens,
locacao de espaco nas feiras, montagem, entre outros.

E destinado & micro e pequenas empresas com faturamento
bruto anual de até R$ 5 milhdes. Agentes Banco do Brasil e Caixa
Econémica Federal.

Magnoli (2006, p. 170) considera alguns dos financiamentos acima, um subsidio,
s6 que na forma de um crédito subsidiado pelo governo. E o caso do PROEX,
BNDES-EXIM, dos quais praticam taxas de juros muito menores do que as
existentes no mercado interno. Trata-se de uma pratica da maioria dos paises
desenvolvidos e alguns casos em desenvolvimento.

Essas politicas de financiamentos vém crescendo nas Ultimas décadas, conforme
abertura de mercados para exportacao e também da importacao, pois a liberacao
do comércio exterior nao admitia economias fechadas e super protegidas como

era o caso do Brasil em alguns setores como informatica, bioquimicos e veiculos.

Um exemplo: Até 1992, por exemplo, ndo era permitido importar automaoveis porque
os impostos de importacdo chegavam a taxa de até 150% sobre o valor FOB
(Free on board) dos veiculos estrangeiros. O mesmo ocorria com a importacao de
equipamentos de informatica. A partir dessa data, as importacdes foram liberadas e
0 que se vé é a variedade de marcas de veiculos e espécies de computadores sendo
vendidos no mercado interno.
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http://www.bndes.gov.br/SiteBNDES/bndes/bndes_pt/Institucional/Apoio_Financeiro/Produtos/BNDES_Exim/BNDESeximAutomatico/index.html

Secao 2
Sistematica do comeércio exterior brasileiro

Desde 1992, as exportacdes brasileiras sdo operacionalizadas pelo Sistema de
Comércio Exterior - SISCOMEX.

O Sistema Integrado de Comércio Exterior (SISCOMEX), por definicéo,

€ um instrumento administrativo que integra as atividades de registro,
acompanhamento e controle das operacdes de comércio exterior, mediante fluxo
Unico e computadorizado de informacdes. Foi instituido pelo Decreto Lei n° 660
de 25 de setembro de 1992 (alterado pelo Decreto n® 1.408 de 03 de marco de
1995), estabelecendo que todas as informacdes de comércio exterior devem ser
processadas por meio do sistema.

O SISCOMEX integra, de maneira on-line, os érgaos gestores, anuentes,
pontos de fronteira e bancos autorizados a operar em cambio, permitindo aos
importadores e exportadores registrar suas operagoes no sistema e, aos érgaos
governamentais, exercer o controle do comércio exterior brasileiro.

Para operar no SISCOMEX, o interessado devera se credenciar no sistema de
acordo com o disposto na Instrucao Normativa da Secretaria da Receita Federal
(IN SRF 455 de 05 de outubro de 2004).

Além do credenciamento junto ao SISCOMEX, o exportador e o importador
devem inscrever-se no Registro de Exportadores e Importadores (REI) da
Secretaria de Comércio Exterior (SECEX). A inscricao é automatica, sendo
realizada no ato da primeira operacdo de exportagdo ou importacao, em qualquer
ponto conectado ao SISCOMEX.

De acordo com a Consolidacao das Portarias da SECEX sobre exportacao e
importacao (Portaria n® 35 de 2006), é permitido as pessoas fisicas exportar e
importar mercadorias em quantidades que n&o revelem pratica de comércio e
desde que nado se configure habitualidade, exceto nos casos de tratar-se de
agricultor ou pecuarista, cujo imével rural esteja cadastrado no Instituto Nacional
de Colonizacdo e Reforma Agraria (INCRA) ou artesdos, artistas ou assemelhados,
registrados como profissionais autbnomos.

O credenciamento e habilitagao das operacoes no SISCOMEX poderao ser
efetuados pelo interessado por conta prépria, mediante habilitagdo prévia,
ou por intermédio de representantes credenciados, nos termos e condigcoes
estabelecidos pela Secretaria da Receita Federal (SRF).

As operacoes de comércio exterior, efetuadas no SISCOMEX, relativas as
importacdes, sao feitas por meio de Licenciamento e, as exportacdes, por Registro.
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O Licenciamento das importacoes pode ser feitos de trés formas:

Dispensa de licenciamento — como regra geral, as importagoes
brasileiras estao dispensadas de licenciamento, bastando aos
importadores tdo somente providenciarem a Declaracao de Importacao
no SISCOMEX, com o objetivo de dar inicio aos procedimentos de
despacho aduaneiro junto a unidade da Secretaria da Receita Federal.

Licenciamento automatico — é realizado de forma automatica
no SISCOMEX, para os produtos listados no seu tratamento
administrativo, publicados na pagina da Internet do Ministério
do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior e para as
importacdes amparadas pelo regime aduaneiro de Drawback.

Licenciamento ndo automatico (LI) - O licenciamento ndo automatico
€ exigido as situagoes previstas nos normativos de importagéo. Ele
requer que o importador preste informagcdes de natureza comercial,
financeira, cambial e fiscal relativas a importacdo de mercadorias

no sistema, antes que a mercadoria embarque no exterior ou, em
alguns casos, anteriormente ao despacho aduaneiro de importacao.

Os pedidos de licenciamento de importagdes deverao ser registrados no
SISCOMEX pelo importador ou por seu representante legal ou, ainda, por agentes
credenciados pelo Departamento de Operacdes de Comércio Exterior (DECEX) da
Secretaria de Comércio Exterior e pela Secretaria da Receita Federal (SRF).

Nas exportacdes, o registro no SISCOMEX pode ser feito pelos seguintes médulos:

Registro de Exportacéo (RE) — € o conjunto de informacoes de
natureza comercial, financeira, cambial e fiscal que caracteriza
a operacao de exportacao de uma mercadoria e define o seu
enquadramento administrativo.

As operacdes de exportacéo deverao ser objeto de Registro de Exportacéo no
SISCOMEX, previamente a declaracao para despacho aduaneiro € ao embarque da
mercadoria. Em alguns casos previstos nos normativos de exportagéo, o registro
podera ser feito apds 0 embarque das mercadorias e antes da declaracao para
despacho aduaneiro, a exemplo de:

e exportacdes de combustiveis, lubrificantes, alimentos e outros produtos
destinados ao consumo e uso a bordo de embarcagdes ou aeronaves,
exclusivamente de trafego internacional, de bandeira brasileira ou estrangeira;
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e Nno caso de vendas de pedras preciosas e semipreciosas, metais preciosos,
obras e artefatos de joalheria com pagamento em moeda estrangeira,
realizadas no mercado interno para nao residentes no pais ou, em lojas
francas, a passageiros com destino ao exterior.

+ Registro de Exportagao Simplificado (RES) - é aplicavel nas
operacoes de exportagdo com cobertura cambial e para embarque
imediato para o exterior, até o limite de US$ 10.000,00 (dez mil délares
dos Estados Unidos), ou o equivalente em outras moedas. Essa
modalidade é muito utilizada nas exportagdes via correio.

+ Registro de Venda (RV) - serve para registrar no SISCOMEX
informagdes de natureza, comercial, fiscal e cambial de operacdes de
exportacoes, cuja venda seja realizada por meio de bolsa de valores e
devera ser efetuado no SISCOMEX previamente a solicitagao do RE.
Os produtos passiveis de Registro de Vendas estao relacionados no
Anexo C da Consolidagao das Normas de Exportacao.

- Registro de Crédito (RC) - é o documento eletronico que contempla
as condic¢Oes definidas para as exportagdes financiadas €, como
regra geral, deve ser preenchido previamente ao RE. Considera-se
exportacao financiada toda operacao de venda para o exterior com
prazo de pagamento superior a 180 dias. No entanto, observando
legislagao especifica, podem ser financiadas as operagdes com
prazo igual ou inferior a 180 dias. Os financiamentos podem ser com
recursos da Unido ou préprios do exportador.

Como pode-se observar o Siscomex tem inUmeras vantagens tais como:

Harmonizagdo de conceitos e uniformizagédo de cédigos

e nomenclaturas; ampliagdo dos pontos do atendimento;
eliminacao de coexisténcias de controles e sistemas paralelos de
coleta de dados; simplificacao e padronizacdao de documentos;
diminuigcao significativa do volume de documentos; agilidade

na coleta e processamento de informacoes por meio eletrénico;
reducao de custos administrativos para todos os envolvidos

no Sistema; critica de dados utilizados na elaboragao

das estatisticas de comércio exterior. (MINISTERIO DO
DESENVOLVIMENTO, DA INDUSTRIA E DO COMERCIO, 2017?).
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Vocé pode questionar as informagoes anteriores no que diz respeito a participagao
brasileira no comércio mundial: por que ela é tao pequena, diante de um pais tao
grande e com tantas riquezas e tantos parques industriais, se o governo tem varios
programas de apoio e esta empenhado em mudar este quadro?

A resposta nao é simples: ha grandes empecilhos, comecando por nossa
economia, que sempre sofreu grandes oscilagbes cambiais. Além disso, temos o
Custo Brasil, com toda sua carga tributaria; entre outros fatores, o cultural, que
afeta diretamente as pequenas e médias empresas, causando a falta de unido que
verificamos entre elas. Mas o que isso significa exatamente?

Significa que as pequenas /médias empresas sozinhas ndo poderdo ir muito
longe, porgue ndo sdo competitivas. A solugéo é unir-se por meio dos consércios
de exportacao, clusters, cooperativas, entre outras formas de associacao.
Qualquer empresa nasce com esse objetivo de unido, associacao, pois, assim,
torna-se bem mais competitiva. Aquele ditado, ‘a unido faz a forga’, é vélido aqui!
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Capitulo 3

Sistemas e regras uniformes do
Comércio Internacional

Neste capitulo, vocé conhecera a estrutura e as regras usuais que dao suporte
ao desenvolvimento do comércio internacional, bem como alguns conceitos
importantes que fazem parte desse universo.

Vocé estudard as regras internacionais que visam a dirimir os conflitos de
entendimento dos varios termos utilizados nas relacoes internacionais de comércio.

Os Incoterms constituem uma dessas regras: seus termos estabelecidos nos
contratos internacionais de compra e venda definem as responsabilidades
relativas aos custos e despesas decorrentes da logistica nos processos de
importacao e exportacao.

Os créditos documentérios estabelecem as definicdes de garantias de pagamentos
utilizados pelos bancos internacionais nas operacoes de comércio exterior.

Outra regra importante que vocé estudara é a uniformizagédo do sistema de
designacao de mercadorias, realizada pelo Sistema Harmonizado que permite
uma linguagem aduaneira comum reconhecida no comércio internacional.

Secao 1
Regras uniformes do Comércio Internacional

As regras uniformes no comércio internacional objetivam dirimir os conflitos de
entendimento dos varios termos utilizados nas relagoes internacionais de comércio.

A uniformizagao da linguagem permite uma melhor compreenséo e entendimento
das partes envolvidas nas operacdes internacionais, incluindo:
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+ 0s bancos internacionais intervenientes nas operacoes de transferéncias
de dinheiro para pagamento de importacdes e exportacéo;

+ as aduanas dos paises para efeitos de uniformizacédo de procedimentos
aduaneiros e agilidade na movimentagao de cargas internacionais;

* 0s governos nas questoes de negociacdes de acordos preferenciais
de comércio; os exportadores e importadores na compreensao
uniforme das regras e praticas usuais de comércio.

Com o intuito de estabelecer um entendimento nas praticas de comércio,
nos contratos de compra e venda, foram criados os Incoterms.( Internacional
Commercial Terms).

Werneck (2011, p. 83) informa que os Incoterms sao termos padronizados que
definem com precisao quais as responsabilidades do vendedor e do comprador,
ou seja, estabelecem quais custos deverao ser suportados pelo exportador, quais
pelo importador e em que momento os riscos da mercadoria sao transferidos de
um para o outro.

Incoterms sao regras basicas, padronizadas, criadas pela International Chamber
of Commerce (ICC), érgao nao governamental e autofinanciado, mundialmente
reconhecido como encarregado de orientar os negocios internacionais, assim
como dirimir e resolver eventuais conflitos, controvérsias e litigios, oriundos dos
mais diversos contratos de compra e venda celebrados internacionalmente.

De acordo com a ICC, os Incoterms sé&o definidos como termos padroes internacionais
de comércio, que estabelecem os niveis de responsabilidades e obrigagcbes do
vendedor e do comprador num contrato internacional de compra e venda, no que se
refere ao pagamento de transporte, seguro e despesas decorrentes da exportacao de
mercadorias desde a origem até o destino.

Os Incoterms foram primeiramente publicados em 1936, compreendendo sete
termos de comércio. Desde 1953, foram feitas revisbes com o propodsito de
adaptar os termos de comércio as novas praticas internacionais, especialmente
aquelas voltadas as praticas de comunicacao por processamento eletrénico,
racionalizando os termos em relacdo as diversas modalidades de transporte,

e, ainda, para otimiza-los tecnicamente, quanto aos processos de manuseio,
embalagem, embarque, desembarque, desembaraco aduaneiro etc.

Conforme o site do Ministério de Desenvolvimento, a partir de 1° de janeiro de
2011 entrou em vigor a versao Incoterms 2010, que ndo incorpora quatro termos
da versao 2000 e inclui dois novos termos, reduzindo de treze para onze o

32



numero de Incoterms. Observe-se, entretanto, que as versdes 2000 e anteriores
continuam valendo e podem ser aplicadas desde que haja vontade manifesta
das partes envolvidas (MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO, DA INDUSTRIA E
DO COMERCIO, 201?).

Incoterms nao recepcionados pela versao 2010:

« DAF (Delivered At Frontier)

« DES (Delivered Ex-Ship)

« DEQ (Delivered Ex-Quay)

« DDU (Delivered Duty Unpaid)

Incoterms incluidos na versao 2010:

« DAT (Delivered at Terminal)
«  DAP (Delivered at Place)

Observe que as siglas sdo sempre compostas por trés letras mailsculas. Para
facilitar nosso entendimento, os Incoterms podem ser divididos em grupos por
ordem crescente de obrigagdes do vendedor, conforme quadros abaixo:

Quadro 1 - Grupos dos Incoterms

Grupo Descricao

E EX de PARTIDA: Incoterm EXW. Ex-works

Obrigagdo minima para o vendedor, que apenas coloca a mercadoria em seu
proprio estabelecimento a disposicao do comprador.

F F de Free - Transporte principal ndo pago pelo exportador:
FCA: Free Carrier

FAS: Free Alongside Ship

FOB: Free on Board ( somente modal aquaviario)

O vendedor entrega as mercadorias a um transportador internacional no local
designado, indicado pelo comprador.
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(] C de Cost ou Carriage - Transporte principal pago pelo exportador
CFR: Cost and Freight (somente modal aquaviario)

CIF: Cost Insurance and Freight(somente modal aquaviario)

CIP : Carriage and Insurance paid to

CPT: Carriage paid to

O vendedor contrata o transportador, sem assumir riscos por perdas ou danos,
bem como por custos adicionais decorrentes de eventos ocorridos apds o
embarque e despacho. Em alguns casos, como os dos termos CIF e CIP, o
seguro corre por conta do vendedor.

D D de Delivery -CHEGADA:
DAP: Delivery at a Place
DAT : Delivey at Terminal
DDP: Delivery Duty Paid

O vendedor se responsabiliza por todos 0s custos e riscos para colocar a
mercadoria no pais de destino.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

Os onze Incoterms sdo designados por um conjunto de trés letras da abreviagao
da denominagao em inglés, a saber:

Exw (Ex works) — Na fabrica

O termo Exw (Ex works) significa ‘a partir do local de produgéo’, ou seja, na fabrica,
no local designado de partida. Nesse Incoterm, a obrigacdo do vendedor é colocar
a mercadoria no seu estabelecimento a disposicdo do comprador, ficando, por
conta e riscos desse os custos, desde o carregamento até o porto de destino.

O vendedor encerra sua participacdo no negdcio quando acondiciona a
mercadoria na embalagem de transporte e a coloca disponivel em suas
instalacoes, isto é, na fabrica. As despesas que ocorrem a partir de entao sdo por
conta do comprador, desde o carregamento a bordo do veiculo fornecido pelo
comprador, 0 desembaraco para a exportacao, os riscos e custos em retirar as
mercadorias das instalagdes do vendedor até o destino convencionado.

O quadro a seguir oferece uma sintese das responsabilidades em relacéo as
condicoes indispensaveis do Incoterm Exw:

34



Quadro 2 - Responsabilidades em relagéo as condigdes indispensaveis do Incoterm Exw

Condicgées indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Por conta do comprador.
Transferéncia de custos No local designado, na fabrica.
Transferéncia de riscos No local designado, na fabrica.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

O Incoterm Exw é utilizado com qualquer meio de transporte, porque esse termo
refere-se a entrega da mercadoria nas dependéncias do vendedor e, portanto, a
partir dai, qualguer meio de transporte podera ser utilizado pelo comprador, de
acordo com seu interesse. (VASQUEZ, 2003).

FCA (Free Carrier, namedpoint) -Transportador Livre (local designado)

O Incoterm FCA significa que o vendedor cumpre sua obrigagdo de entrega,

quando encaminha as mercadorias desembaracadas para exportacdo, a custédia
do transportador nomeado pelo comprador, no local ou ponto determinado. Esse
termo pode ser utilizado com qualquer tipo de transporte, inclusive o multimodal.

O vendedor devera entregar as mercadorias a custddia do transportador
indicado pelo vendedor, no local e data pactuados. A transferéncia de riscos

de perda e danos se encerra para o vendedor no momento em que ocorre a
entrega da mercadoria sob a custédia do transportador, bem como os custos de
formalidades alfandegérias, direitos aduaneiros, impostos e outros encargos, que
passam a correr por conta do comprador.

A sintese das condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FCA é apresentada
no quadro a seguir:

Quadro 3 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FCA

Condigoes indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Designado pelo comprador.
Transferéncia de custos Ao comprador no momento da entrega

da custddia ao transportador.

Transferéncia de riscos No momento da entrega da custddia
ao transportador.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.
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FAS (Free Alonside Ship, namedportofshipment) - Livre no
costado do navio (porto de embarque designado)

O Incoterm FAS designa que o vendedor deve disponibilizar a mercadoria
no costado do navio em local de carregamento indicado pelo comprador, no
porto de embarque convencionado, dentro do prazo estipulado, avisando o
comprador do término da operagao.

Esse termo exige que o vendedor providencie o desembaragco da mercadoria
para a exportacéo e é utilizado apenas no transporte maritimo. As despesas para
transpor a murada do navio passam a correr por conta do comprador.

A sintese das condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FAS é apresentada
no quadro a seguir:

Quadro 4 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FAS

Condigées indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Designado pelo comprador.
Transferéncia de custos Do comprador, no momento do recibo ao lado
do navio.
Transferéncia de riscos No momento da entrega no costado do navio.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

FOB (Free on board) - Livre a bordo no porto de embarque indicado

O Incoterm FOB é usado somente no transporte maritimo e de cabotagem.
Significa que o vendedor cumpre com suas obrigacdes quando entrega a
mercadoria a bordo do navio designado, no porto de embarque indicado e na
data estabelecida. A transferéncia de riscos e custos para o comprador ocorre no
momento em que a mercadoria cruzar a amurada do navio.

A sintese das condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FOB é apresentada
no quadro a seguir:
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Quadro 5 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm FOB

Condicoes indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Designado e pago pelo comprador.
Transferéncia de custos Do comprador, no momento da colocagao a

bordo do navio.

Transferéncia de riscos Do comprador, no momento exato em que a
mercadoria cruza a amurada do navio.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

CFR - Cost and Freight (porto de destino)

Incoterm de uso exclusive para modal aquaviario. O vendedor coloca a
mercadoria dentro do navio no porto de origem, nesse momento, a carga é
transferida para o comprador, porém, o frete é por conta do vendedor, bem como
obtencao de licencgas e despachos aduaneiro.

A obtencao de licenca de importacao, o despacho aduaneiro de importagao e
outras formalidades no destino sao por conta do comprador.

Quadro 6 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm CFR

Condicées indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Designado e pago pelo vendedor.
Transferéncia de custos Do vendedor, no momento da colocagao a

bordo do navio.

Transferéncia de riscos Do comprador, no momento em que a
mercadoria transpor a amurada do navio.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

CIF - Cost Insurance and Freight (porto de destino)

Uso exclusivo para modal aquaviario. O vendedor deve colocar a mercadoria a
bordo do navio no porto de origem, momento esse em que é transferida para

o comprador, porém, deve pagar o seguro e frete até o porto de desembarque.
Apesar de o vendedor pagar o seguro e o frete, os riscos da mercadoria durante
o transporte correm por conta do comprador, mas esse sera beneficiario do
seguro contratado pelo vendedor.
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Todos os tramites na saida da mercadoria fica por conta do vendedor, e os
tramites de chegada no porto de destino por conta do comprador.

Quadro 7 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm CIF

Condigdes indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte e seguro Designado e pago pelo vendedor.
Transferéncia de custos Do vendedor, no momento da colocagao a

bordo do navio até o desembarque.

Transferéncia de riscos Do comprador, no momento em que a
mercadoria transpor a amurada do navio.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

CPT (Carriage Paid To) - Transporte pago até o local designado

O Incoterm CPT obriga o vendedor a contratar e pagar o transportador internacional
até o local designado no contrato de compra e venda, bem como todas as
despesas para colocar a mercadoria a bordo do veiculo de transporte. Os riscos de
perdas e danos, assim como todas as despesas devidas a eventos que ocorram
apés as mercadorias terem sido entregues ao transportador, transferem-se para o
comprador no momento da entrega da mercadoria sob a custddia do transportador.

No entanto, o termo CPT implica que o vendedor realize o desembarago das
mercadorias para exportacao. Esse termo pode ser utilizado com todos os tipos
de transporte.

A sintese das condi¢des indispenséveis no uso do Incoterm CPT é apresentada
no seguinte quadro:

Quadro 8 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm CTP

Condigées indispensaveis Responsabilidade

Meio de transporte Designado e pago pelo vendedor, até o porto
de destino designado.

Transferéncia de custos Pagos pelo vendedor, até o porto de destino
designado.
Transferéncia de riscos Na entrega da mercadoria, sob a custddia do
transportador.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.
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CIP (Carriage And Insurance Paid To) - Transporte e seguro
pagos até o local designado

O termo CIP, utilizado em qualquer modalidade de transporte, significa que o
vendedor providencia e paga o transporte internacional, além do seguro com
cobertura minima até o local designado. Providencia, também, na origem, o
desembaraco das mercadorias para a exportacao.

A sintese das condicdes indispensaveis no uso do Incoterm CIP é apresentada
no seguinte quadro:

Quadro 9 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm CIP

Condicées indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Providenciado e pago pelo vendedor.
Transferéncia de custos Pagos pelo vendedor, até o porto de destino
designado.
Transferéncia de riscos O vendedor assume 0s riscos até a entrega da
mercadoria, sob custédia do transportador.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

DAP (Delivery at Place) Entregue no local de destino designado

Esse termo pode ser utilizado para qualquer modal de transporte.

O vendedor deve colocar a mercadoria a disposicdo do comprador, no ponto

de destino designado, sem estar desembaracada para importagdo e sem
descarregamento do veiculo transportador. Ele também assume todas as
despesas e riscos envolvidos até a entrega da mercadoria no local de destino
designado, exceto quanto ao desembaraco e custos dos direitos de importagao.

E de responsabilidade do comprador o pagamento de direitos, impostos e outros
encargos oficiais por motivo da importacao.
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Quadro 10 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm DAP

Condigées indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte Por conta do vendedor, até o local designado.
Transferéncia de custos Por conta do vendedor, até o local designado.
Transferéncia de riscos Por conta do vendedor, até o local designado.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

DAT (Delivery at terminal) Entregue no terminal no porto ou
local de destino designado

A responsabilidade do vendedor consiste em colocar a mercadoria a disposicao
do comprador, nao desembaracada para importagao, no terminal do porto ou
local de destino designado. E ele arca com os custos e riscos inerentes ao
transporte até o porto de destino e com a descarga da mercadoria no cais.

A partir dai a responsabilidade é do comprador, inclusive no que diz respeito ao
desembaraco aduaneiro de importagao.

Terminal inclui qualquer local, coberto ou nao, tais como um cais, um armazém,
um terminal de container, um terminal aéreo ou rodoviario.

Quadro 11 - Condigdes indispensaveis no uso do Incoterm DAT

Condicdes indispensaveis Responsabilidade

Meio de transporte Do vendedor até colocar a mercadoria a
disposigao do comprador.

Transferéncia de custos Do vendedor, até a descarga da mercadoria no cais.

Transferéncia de riscos Do vendedor, até a descarga da mercadoria no cais.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

DDP (Delivery Duty Paid) - Entregue com os direitos pagos no
local de destino designado

O termo DDP, usado independentemente da modalidade de transporte, significa
que o vendedor cumpre com suas obrigagdes quando entrega as mercadorias
ao comprador no local de destino designado, livres de despesas e com 0s
direitos e encargos de importacdo pagos no pais de destino. O Incoterm DDP
representa o maior nivel de responsabilidade do vendedor sobre o pagamento
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das despesas, risco de perda ou dano decorrente da exportagao, desde a
origem até o destino final designado.

A sintese das condigbes indispensaveis no uso do Incoterm DDP é apresentada
no quadro a seguir:

Quadro 12 - Condicoes indispensaveis no uso do Incoterm DDP.

Condicoes indispensaveis Responsabilidade
Meio de transporte E designado e pago pelo vendedor.
Transferéncia de custos S&o pagos pelo vendedor até o local
designado no exterior, incluindo os direitos
aduaneiros.
Transferéncia de riscos E feita no momento da entrega no local
designado no exterior.

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

O nivel de responsabilidade do vendedor sobre o pagamento das despesas
decorrentes da exportacdo de mercadorias aumenta no sentido do grupo E para
o grupo D (quadro 1).

A menor responsabilidade do vendedor encontra-se nos termos do Grupo E,
com o Incoterm EXW, quando o vendedor coloca a mercadoria a disposicdo do
comprador, na fabrica, correndo por conta do importador todas as despesas,
desde a origem até o destino.

Nos Incoterms do Grupo F, o vendedor assume os custos de colocar a
mercadoria a bordo do veiculo de transporte. A medida que se avanca para o
Grupo C, o vendedor passa a se responsabilizar por um nivel maior de despesas,
incluindo o frete e, em alguns casos, o seguro internacional. No Grupo D, o
vendedor assume um maior comprometimento com as despesas e arranjos para
colocar a mercadoria no destino.

Os extremos representam interesses opostos. Nas negociacdes internacionais, o
comprador vai sempre requerer termos (sempre que possivel, os termos do Grupo
D) que Ihe proporcionem maior conforto. De outro lado, o exportador tende a
vender nos termos que requerem menor responsabilidade.

No Brasil, € muito comum as negociacoes serem realizadas com os Incoterms do
Grupo F, demonstrando que os exportadores possuem menor influéncia e dominio
sobre a cadeia de logistica internacional. O uso dos Incoterms do Grupo D requer
um dominio mais sofisticado das atividades de logistica internacional, pois a
maior parte das atividades e despesas ocorre ou se baseia no exterior.
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Secao 2
Modalidades de exportacao

Quando a empresa desejar ingressar em algum mercado, tem que se preocupar
como ird entrar nele. As vezes por desconhecimento, inicia de uma forma errada e
depois fica muito dificil de reverter a situacao.

Em mercados grandes, como Estados Unidos e Canadd, faz-se necessario fazer
uma pesquisa de mercado e buscar a melhor forma de ingresso, pois paises
como esses permitem ter mais de uma forma de exportar.

As exportacdes podem ser realizadas de forma direta ou indireta. Vejamos cada
uma delas:

Exportacao direta

Sao consideradas exportacoes diretas aquelas realizadas diretamente entre o
exportador e o importador no exterior, nas quais os documentos da operacao
sdo emitidos pelo exportador em nome do importador. A caracteristica das
exportacOes diretas é que o exportador é o fabricante.

Existem varias vantagens de exportar diretamente, tais como:
* ndo ha intermediario;
+ aempresa comega a ter mais conhecimento e dominio do mercado;

+ aempresa tem maior controle sobre as operagoes internacionais,

+ existe melhor protegcao de marcas registradas, patentes e outras
propriedades intangiveis.

Pode-se considerar como desvantagem:
+ & que a empresa aprendera com 0s erros e isso podera gerar custos
financeiros;

« dificuldade na identificacdo das potenciais empresas importadoras
dos produtos fabricados ou produzidos;

* as demandas de recursos humanos e financeiros sao intensas;

- aempresa tem que cuidar das fungoes de logisticas, como:
documentacédo, seguro, embarque e embalagem.
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Exportacao indireta

Sé&o operacdes de comércio exterior, realizadas por meio de intervenientes, que
discutem as negociagdes comerciais entre o produtor e importador. No caso da
trading company, elas podem comprar do fabricante e vender para o importador.

Figura 1 - Diagrama das exportacoes indiretas

Agente de exportacdo

Intermediario
exportador

- (N N\
Fabricante 1 2 Importador
\_/ \C/ P

1. Venda equiparada a Exportagao Agente de importag&o

2. Exportacéo

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

Das exportagdes indiretas, sdo intervenientes ou intermedidrios exportadores:

- Empresas Comerciais Exportadoras, ou seja, empresas juridicas
de responsabilidade limitada, habilitadas a comprar e revender
produtos fabricados por terceiros e que podem ter por destino tanto
o0 mercado interno quanto o externo. Geralmente sao especializadas
em determinados produtos e/ou regides.

« Trading Companies, ou seja, empresas regulamentadas pelo
Decreto-Lei n°® 1.248/72 e criadas com o objetivo de exportar
mercadorias adquiridas no mercado interno. Sua forma de atuar é
semelhante a das Comerciais Exportadoras, tendo como grande
diferencial a forma de operar envolvendo grandes volumes de
exportacdes, variedade de produtos e caracteristica juridica, na
medida em que é uma sociedade anénima. Quando uma venda
é realizada para uma Trading Company, é denominada venda
equiparada a exportacdo. Para efeitos legais e de incentivos fiscais,
o fabricante goza dos mesmos beneficios da exportacio direta.

+ Agente. Alguns autores consideram que a figura do “agente de
exportacao/importacao” faz parte da exportacao/importagcao direta.
Consideremos o “agente de exportacao/importacao” como forma
indireta, pois ele atua como intermediario, ou seja, sem vinculo
empregaticio, apenas comissionado.
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O papel do agente nas operacdes de comércio exterior

O agente é uma pessoa fisica ou juridica, que atua como representante dos
interesses das partes na negociacao de pedidos de importacao ou exportacao.
Por isso, existem os agentes de exportacao e os agentes de importacgao.

O agente de exportacdo atua no mercado representando os interesses do
exportador. O agente de importacao busca atender aos interesses do importador,
identificando e negociando pedidos de compras de importagao.

Os agentes sdo remunerados em moedas estrangeiras por meio de percentuais de
comissoes sobre os pedidos negociados. De acordo com a legislagao brasileira, as
comissoOes dos agentes tém um limite maximo de 10% e podem ser pagas de trés
formas ou modalidades a serem registradas no Registro de exportacao:

+ aremeter: nesta modalidade, o exportador, apds ter recebido o
pagamento do exterior, providencia o pagamento da comissao
mediante contratacdo de ordem do pagamento para o exterior;

» deduzida da fatura: nesta modalidade, o valor correspondente a
comissao do agente aparece na fatura como um desconto deduzido
do valor total a pagar pelo importador. Isso significa que quem paga
efetivamente o agente é o importador no exterior. Essa modalidade
€ muito comum para pagamento de comissoes de agente de
importacao e nas operacoes realizadas entre empresas coligadas; e

« em conta gréfica: nesta modalidade, o exportador instrui o banco
qgue negocia os documentos de exportagcao no exterior para receber
do cliente e providenciar o pagamento da comissao diretamente ao
agente e remeter o valor liquido da operacao para o exportador.

Diferenca entre Trading Company e Comercial Exportadora

Conforme sitio do Ministério do Desenvolvimento, as empresas comerciais tém

por objeto social a comercializagdo de mercadorias, podendo comprar produtos
fabricados por terceiros para revender no mercado interno ou destina-los a
exportacao, bem como importar mercadorias e efetuar sua comercializagao no
mercado doméstico. Ou seja, exercem atividades tipicas de uma empresa comercial.

A expressao “trading company” nao é utilizada na legislacio brasileira, e na
doutrina ha confusao entre as definicoes de “empresa comercial exportadora” e
“trading company”. A distincdo se faz entre as empresas comerciais exportadoras
(ECE) que possuem o Certificado de Registro Especial e as que ndao o possuem.
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As empresas comerciais exportadoras sao reconhecidas no Brasil pelo Decreto-
Lei n® 1.248, de 1972, que dispde sobre o tratamento tributario das operacdes de
compra de mercadorias no mercado interno, para o fim especifico de exportacao.
Essa norma assegura, tanto ao produtor vendedor quanto a ECE, os beneficios
fiscais concedidos por lei para incentivo a exportagao.

Atualmente, ha duas categorias de empresas comerciais exportadoras (ECE),
sem diferenciagao com relagdo aos incentivos fiscais. Essencialmente, as
comerciais exportadoras sao classificadas em dois grandes grupos: a) as que
possuem o Certificado de Registro Especial, denominadas “trading companies”,
regulamentadas pelo Decreto-Lei n° 1.248, de 1972, recepcionado pela
Constituicao Federal de 1988 com status de lei ordindria; e b) as comerciais
exportadoras que nao possuem o Certificado de Registro Especial e sao
constituidas de acordo com Caddigo Civil Brasileiro.

Apesar de nao haver mencgao na legislacao brasileira da expressao “trading
company”, usualmente esse termo é encontrado relacionado a Empresa
Comercial Exportadora (ECE) possuidora do Certificado de Registro Especial.

A RFB também acata esse entendimento, por meio da Solucao de Consulta

n° 56, de 16 de junho de 2011, publicada no Diario Oficial da Unido (DOU) de

17 de junho de 2011: “A trading company € a empresa comercial exportadora
constituida sob a forma de sociedade por acoes, entre outros requisitos minimos
previstos no Decreto-Lei n°® 1.248/72.”

O quadro a seguir sintetiza as principais distingdes juridicas entre as espécies de
Empresas Comerciais Exportadoras atualmente previstas na legislacao brasileira:

Quadro 13 - Espécies de Empresas Comerciais Exportadoras previstas na Legislagéo Brasileira

. Legislacao Forma de Constituicao
Categorias Regulamentadora Basica Societaria
Trading Company Decreto-Lei n° 1.248, de 1972 | Sociedade por Acdes (S.A.)
Empresa Comercial Cadigo Civil Brasileiro Pode ser constituida sob
Exportadora (ECE) qualquer forma e nao precisa
ter capital minimo

Fonte: Ministério do Desenvolvimento, da Industria e do Comércio, 2017?
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Secao 3

Créditos documentarios e pagamentos
internacionais

Os créditos documentarios, conhecidos como cartas de crédito (letter of credit),
constituem uma modalidade de pagamento internacional utilizada pelos bancos
internacionais no pagamento de exportacdes e importacoes.

Os créditos documentarios séo regidos pela Publicacao 500 da Camara de
Comércio Internacional (CCI) e estdo em vigor desde primeiro de janeiro de 1994.
De acordo com a CCl, a Carta de Crédito € um documento bancario emitido por
um banco (banco emitente) a pedido de um proponente ou tomador, em geral o
importador, comprometendo-se a realizar um pagamento em favor do vendedor,
denominado beneficiario, pelo cumprimento dos termos estabelecidos no crédito.

Por ser documentario, o crédito sempre sera pago mediante a apresentagédo dos
documentos solicitados. Assim, para receber o pagamento a que tem direito,
o beneficiario deve apresentar os documentos aos bancos intervenientes na
operacgao, em fiel acordo com os termos solicitados na carta de crédito, isso
porque os bancos ndo negociam com mercadorias e, sim, com documentos.

Os documentos solicitados para cumprimento dos termos do crédito sdo
conhecidos como documentos de comércio exterior, usuais nas praticas de
comércio internacional, tais como:

+ conhecimento de embarque;

« fatura comercial;

- apolices de seguros;

« certificados de origem, de peso, inspecao, ou

« certificados fitossanitarios.

Cartas de crédito podem ser definidas como garantias bancérias de pagamento
de exportagdes e importagdes, mediante o cumprimento dos termos do crédito.
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Mas atencao! Alguns cuidados sao necessarios para que essa garantia seja cem
por cento. Um deles ¢é solicitar ao importador uma Carta de Crédito Confirmada e
Irrevogavel. A Carta de Crédito confirmada tem respaldo de bancos de 12 linha, ou
seja, bancos conhecidos internacionalmente e consolidados. Com isso, 0 exportador
nao corre o risco de nao receber o pagamento. Uma Carta de Crédito Irrevogavel
podera ser cancelada ou alterada somente com a aprovacdo de ambas as partes
(exportador e importador). As modalidades acima - Carta de Crédito Confirmada e
Irrevogavel - oferecem maior garantia ao exportador, mas se a opcao for a Carta de
Crédito Revogavel, atencao: ela pode ser modificada a qualquer momento, ndo sendo
necessaria a autorizagéo prévia de uma das partes.

A utilizacéo da carta de crédito ou crédito documentario, entre outras
modalidades de pagamentos internacionais, é recomendada especialmente
quando ha necessidade de protecéo contra riscos de ndo pagamento da
operacéo de importagédo ou exportagdo, pois o crédito documentario, além de ser
um documento de garantia de pagamento do importador ao exportador, garante o
cumprimento de outros itens para as duas partes.

Um exemplo: A exigéncia de pagamento por meio de cartas de crédito é comum
no caso de uma primeira venda para clientes desconhecidos. E uma forma de
garantia, ao vendedor do pagamento e, ao importador de que as condi¢oes de
especificagdes do produto - entrega e prazos - serao cumpridas.

Quando ocorrem divergéncias entre o que foi solicitado no crédito e o que foi
apresentado nos documentos, isto é denominado discrepancia. A ocorréncia de
discrepancias impede os bancos de honrar o pagamento do crédito. Diante disso,
o pagamento fica condicionado a aceitagdo ou ndo da discrepancia por parte

do importador, ou seja, o banco devera solicitar a concordancia por escrito do
importador, que pode aceita-la ou recusa-la.

N Discrepancias séo nao conformidades com os termos do crédito apresentadas nos
documentos de comércio exterior.

Uma discrepancia pode ser apontada pelos bancos. Veja o exemplo: Quando
o crédito exigir que em dado documento sejam colocadas barras invertidas
(\\) e o exportador inadvertidamente colocar barras (//), isso pode significar
simbolos distintos em paises diferentes, portanto, deve ser respeitado o que
foi estipulado no crédito.
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Na pratica das operagdes com créditos documentarios é comum serem estipuladas
multas consideraveis por cada discrepancia apresentada nos documentos, como
forma de garantir que os termos do crédito sejam cumpridos fielmente.

Além dessa modalidade de pagamento, ha outras modalidades que também séo
seguras, desde que verificado o crédito do cliente.

As empresas aqui no Brasil verificam o crédito do consumidor e do fornecedor.
Correto? Entéo, por que ndo conferir o crédito do nosso futuro cliente em outro pais?

E uma pratica comum e é de praxe informar ao importador (comprador) que
seu crédito sera conferido antes do embarque da mercadoria. Empresas como
SCI do Brasil, Banco do Brasil e Aduaneiras oferecem esse tipo de servico.

O valor dependera do pais, mas este investimento vale a pena, pois estamos
falando de negécios a longo prazo. O prazo para obter as informacoes é de,
aproximadamente, 15 a 20 dias; em caso de urgéncia, custa mais caro, mas a
resposta € mais rapida, em média de 1 semana.

Entéo, conferido o crédito, vocé pode optar por uma das principais modalidades
de pagamento utilizadas no comércio exterior. Mas atencdo, algumas
modalidades tém ressalvas.

Vejamos quais sao elas:

a. Remessa antecipada: Utiliza-se essa modalidade para casos nos
quais o cliente estd comprando pela 12 vez, para produtos feitos
sob encomenda ou, ainda, para grandes quantidades, entre outros
motivos. Podem ser cobrados 50% antecipados €, na hora do
embarque, o restante.

Essa modalidade é vantajosa somente para o exportador, pois o
importador nao tem garantia nenhuma de que vai receber a mercadoria.
Por isso, ndo fique admirado se o cliente ndo aceitar essa modalidade.
E, tratando-se de Brasil, fica um pouco mais complicado, pois a
imagem do pais no exterior esta um tanto quanto comprometida.

b. Remessa sem saque: Essa modalidade ndo é a melhor opcao.
Ela somente é adotada se a empresa tiver um relacionamento de
muita confianga com o importador. Caso contrario, esqueca, pois o
exportador, mesmo verificando o crédito, ndo tem nenhuma garantia
de que recebera o pagamento. Nenhuma mesmo!

Bruno Ratti (2000) define bem a remessa sem saque: “o importador recebe
diretamente do exportador os documentos de embarque (sem saque), promove
o desembaraco da mercadoria na alfandega e, posteriormente, providencia a
remessa da quantia respectiva para o exterior.”.
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Vocé sabe o que é saque? Vamos dizer que é uma nota promisséria. Nao
havendo esta “nota promisséria”, ndo ha garantias! Em inglés, o termo saque é
“draft”, traduzido por cobranca.

As letras de cambio (saque ou cambial) sdo documentos financeiros aceitos
internacionalmente. Elas tém padréo formal, sdo protestaveis e devem ser
preenchidas pelo exportador na lingua inglesa.

A letra de cambio (saque ou cambial) representa os direitos do exportador
em moeda estrangeira, do montante devido por conta da exportagao de
mercadorias e servicos.

Vejamos a seguinte imagem:

Figura 2 - Letra de Cambio (saque ou cambial)

Mr:

3 -

Criciuma-SC, |

A r _.Epay this First of Exchange (2nd and 3rd unpaid)

Tothe order of ~ Empresa de Comeércio Exterior Ltda

The sum of:

value: Rafer to our Commercial Invoice
Bil of Lading nr
LAC nr

Drawn on;

Empresa de Comércio Exterior Lida

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

c. Cobranca ou cobranca documentaria (Draft): E chamada de
cobranca documentaria, pois contém todos os documentos de
exportacao, principalmente o saque, e deve, obrigatoriamente, ser
enviada via bancos para que o importador possa assinar o saque,
porgue essa assinatura é a garantia do pagamento.

A cobranca pode ser a vista ou a prazo, é questao de negociacao e preferéncia
do mercado. Lembre-se: independentemente da modalidade de pagamento, é
aconselhavel verificar o crédito do cliente.



Secao 4
Nomenclatura internacional de mercadorias

As primeiras listagens de classificagao de mercadorias foram estabelecidas

de forma simples e se constituiram em listas alfabéticas de produtos e seus
correspondentes tributos. Com a evolugéo do comércio surgiu a necessidade de
se estabelecer um nivel maior de diferenciacdo de tributos e, por essa razao, as
listas tiveram que ser ampliadas.

Com o passar do tempo, houve a necessidade de estabelecer nomenclaturas
aduaneiras uniformes que pudessem garantir, principalmente, uma linguagem
aduaneira comum, aceita em nivel internacional e que fosse sistematica, mais
abrangente, facilitando andlises e comprovacgoes estatisticas.

Vejamos quais foram as primeiras tentativas de estabelecer uma nomenclatura
mundial comum, que atendesse a esses interesses:

+  Nomenclatura Estatistica Internacional — 1913 — 22 Conferéncia
Internacional sobre estatisticas;

*  Nomenclatura Aduaneira da Liga das Nacdes — 1937 — Genebra.

Essas nomenclaturas nao lograram éxito quanto a normatizacéo e uniformizacao das

nomenclaturas aduaneiras e, por isso, em 1948, a Uniao Aduaneira Europeia adotou a
Nomenclatura do Conselho de Cooperacao Aduaneira, baseada na Nomenclatura
de Genebra, tornando-se conhecida, a partir de 1974, pela sigla NCCA.

Essa nomenclatura representou significativo avanco e contribuiu para a
centralizacdo da administracao, bem como para as medidas de atualizacao
previstas em decorréncia do desenvolvimento tecnolégico no mundo.

No mesmo ano de 1948, a liga das Nagdes Unidas publicou a lista minima de
mercadorias para a estatistica do Comércio Exterior, que foi revista pela Comisséo
de Estatistica das Nacdes Unidas e, entre 1948 e 1950, passou a ser denominada
Classificacdo Uniforme para o Comércio Internacional - CUCI.

Em 1970, o Conselho de Cooperacao Aduaneira (atualmente denominado
Organizacao Mundial das Aduanas — OMA) decidiu estudar a possibilidade de
adotar um sistema de designacao de mercadorias que atendesse os interesses
de facilitagdo do Comércio Internacional. O Conselho concluiu que havia
necessidade de se criar um Sistema Harmonizado de codificagdo com base na
NCCA e CUCI, surgindo dai o atual Sistema Harmonizado de codificagéo de
mercadorias, que entrou em vigor em 1° de janeiro de 1988.
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Sistema Harmonizado de Designacao e Codificacao de
Mercadorias (SH)

Para que um produto possa usufruir de tratamento preferencial no ambito de
qualquer acordo internacional de comércio, € necessario que ele esteja classificado
no Sistema Harmonizado de designagao e codificagdo de mercadorias (SH).

O Sistema Harmonizado designa e codifica os produtos comercializados
internacionalmente, criando uma linguagem uniforme, a fim de atender tanto
interesses aduaneiros quanto estatisticos no comércio internacional.

Vocé sabia que o Sistema Harmonizado foi elaborado pelo Conselho de
Cooperacao Aduaneira, criado em 1950, com sede em Bruxelas? Mais tarde, em
1994, passou a ser denominado Organizacao Mundial das Aduanas — OMA, e
entrou em vigor em 1° de janeiro de 1988.

O SH distribui em 21 se¢des os produtos comercializados no mercado
internacional. Estas sao subdivididas em 96 capitulos (do 1 ao 97) e ordenadas
numericamente em um sistema de 6 digitos, a partir de principios logicos, de
acordo com as especificidades dos produtos, como, por exemplo, sua origem
(animal ou vegetal), matéria constitutiva, aplicabilidade, entre outros.

Assim, o sistema proporciona uma estrutura l6gica e legal, na qual se agrupam
1.241 posicdes em 96 capitulos ordenados em 21 secdes, conforme pode ser
visualizado no quadro a seguir.

Quadro 14 - Estrutura do Sistema Harmonizado

Estrutura do Sistema Harmonizado
Secao Designacao e capitulos compreendidos
SEQAO | Animais Vivos e Produtos do Reino Animal
Capitulos 1 a5
- Produtos do Reino Vegetal
SECAQ I
¢ Capitulos 6 a 14
- Ol Animai Vegetai
SECAO Il Gorduras de O eosl nimais ou Vegetais
Capitulo 15
SE QA oV Produtos das IndUstria{s Alimentares, Bebidas, Tabaco
Capitulos 16 a 24
- Produtos Minerais
SECAO V
¢ Capitulos 25 a 27
SEGAO VI Produtos das Indulstrias Quimicas ou Conexas
Capitulos 28 a 38
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- Plasti B h
SECAO VIl asticos, c?rrac as e suas obras
Capitulos 39 a 40
- Peles, Couro, obras dessas matérias
ECAO VI ' '
SECAC Capitulos 41 a 43
- Madeiras, Carvao Vegetal e obras de madeira
SECAO IX
¢ Capitulos 44 a 46
SECAO X Pastas de Madeiras, Cellulose, outras madeiras fibrosas
Capitulos 47 a 49
- Téxteis e suas obras
SECAO XI
¢ Capitulos 50 a 63
SEGAO XI Calgados, Chapéus,, Artefatos de uso semelhante
Capitulos 64 a 67
SEGAO Xl Obras de Pedras, Gesso, Proldutos Ceramicos, Cimento, Vidro etc.
Capitulos 68 a 70
SEQAO IV Pérolas Naturais, Pedras P'reciosas, Metais e suas obras
Capitulo 71
SEGAO XV , Metais Cor’nuns e sua§ obras
Capitulos 72 a 83. Obs.: O capitulo 77 estéa reservado para uso futuro.
- Maquinas e Aparelhos
SECAO XVI
G Capitulos 84 a 85
- Material de Transporte
SECAQO XVII
¢ Capitulos 86 a 89
- Instrumentos e Aparelhos de Optica, partes e acessérios
SECAO XVl
¢ Capitulos 90 a 92
- Armas e Munigcbes
SECAO XIX
¢ Capitulo 93
- Produtos diversos (Mdveis, Brinquedos etc.)
SECAO XX
¢ Capitulos 94 a 96
Objetos de Arte, Colecbes, Antiguidades.
SECAO XXl Capitulos 97 a 99. Obs.: Os capitulos 98 e 99 estéo reservados para
uSoS especiais.

Fonte: Adaptado pelo autor, 2017.

Os capitulos sao desdobrados em posicoes e subposicdes. Os dois primeiros
digitos da codificagdo identificam o capitulo. Os dois digitos seguintes, as posicdes
dentro do capitulo e, separado por um ponto, os dois digitos correspondentes a
subposicao, conforme podem ser visualizados no esquema a seguir:
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Figura 3 - Estrutura do sistema harmonizado

Estrutura do Sistema Harmonizado

Posicao:
29 25 34

Estéreis do acido de Isobutina \
Capitulo

Posicédo no Capitulo

Subposicao

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

Dessa forma, o codigo de classificacdo no sistema harmonizado do produto marmore
(2515.11), por exemplo, pode ser verificada no tarifario, conforme o quadro a seguir:

Quadro 15 — Cédigo de classificagdo do marmore

Secao Vv Produtos Minerais
Capitulo 25 Sal, enxofre, terras, pedras
Posicao 2515 Marmores
Subposicao de 1° nivel 2515.1 Marmores e travertinos
Subposicéo de 2° nivel 2515.11 Em bruto ou desbastados

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

O Sistema Harmonizado de designacao de mercadorias permite a compatibilizacéo das
diferentes nomenclaturas existentes nos diversos paises, pela uniformizacéo dos seis
primeiros digitos da codificacao, que sao iguais em todo o mundo.

Nomenclatura Comum do Mercosul

Com o Decreto n © 1.767 de 28 de dezembro de 1995, o Brasil passa a adotar
a Nomenclatura Comum do Mercosul - NCM como nomenclatura Unica nas
operacoes de Comércio Exterior, substituindo a antiga NBM.
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A adocado da NCM pelos paises membros do Mercosul estava prevista pelo
tratado de Assuncao e segue os mesmo padrdes da Nomenclatura do Sistema
Harmonizado de Designacao de Mercadorias, adicionado de mais 2 digitos
denominados item e subitem.

A estrutura padrao da NCM também é composta pelas mesmas 21 secdes e
96 capitulos, e a codificacdo ficou estabelecida com 8 digitos, sendo que os 6
primeiros identificam o sistema harmonizado.

Vejamos a seguinte figura:

Figura 4 - Estrutura da nomenclatura comum do Mercosul

Estrutura da Nomenclatura Comum do Mercosul

XX XX .XX . XX

Capitulo —I

Posicéo no capitulo

Subposicao

Iltem

Fonte: Elaborado por Roratto, 2011.

Dentro do Mercosul, os produtos, mercadorias e servicos originarios dos Estados-
Parte circulam livres de tarifas, desde que atendam a determinados requisitos para
serem considerados originarios de um dos Estados-Parte:

+ amercadoria deve estar acompanhada do certificado de Origem
Mercosul;

+ seja aplicado o regime de origem, ou seja, a Declaragao do Produtor,
as regras para conferir o carater originario das mercadorias, os
procedimentos para emissao do certificado, o modelo desse
certificado e as sancgOes para os casos de falsidade e adulteracdo
dos documentos; e,

- indice de Nacionalizacédo, que devera observar o percentual de 60%
de componentes produzidos nacionalmente.
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Para realizar uma operacao de comércio exterior, quer seja importacao ou
exportacao, é necessario, em primeiro lugar, classificar a mercadoria nos codigos
da NCM e, dai, identificar os tratamentos administrativos a serem seguidos.

Vejamos quais sao as regras gerais para Classificacdo de Mercadorias na NCM.
Para efeitos legais, a classificacdo é determinada pelos textos das posicoes e
pelas notas explicativas que constam no inicio de cada se¢do. Sendo assim:

+ os titulos das secoes e capitulos sdo apenas indicativos;

« qualquer referéncia a um artigo independe do estado em que se
encontra, desde que apresente caracteristicas essenciais;

+ a posicdo mais especifica prevalece sobre a mais genérica;

« 0 produto composto de varias matérias-primas classifica-se pela
que Ihe conferir a caracteristica essencial;

« classificacao pela semelhanca;

+ as embalagens, estojos - quando acompanham o produto - classificam-
se junto com ele, exceto quando sejam de utilizacao repetida.

Com a implementacao da Uniao Aduaneira prevista no Tratado do Mercosul, foi
adotada, além da Nomenclatura Comum do Mercosul, a Tarifa Externa Comum
(TEC), implementada, no Brasil, pelo Decreto n° 1.343 de 23 de dezembro de
1994 e que entrou em vigor a partir de 1995.

A TEC correlaciona os itens da Nomenclatura Comum do MERCOSUL

(NCM), com os direitos de importacao incidentes sobre cada um desses itens
(impostos de importagéo) e se aplica somente as importacdes provenientes dos
paises ndo membros.

Mas vocé saberia responder para que serve a Tarifa Externa Comum?

Ela serve para relacionar o percentual de imposto de importacao a ser pago
quando da nacionalizagcdo do produto estrangeiro no territério nacional, no ato
do desembaraco aduaneiro. Ou seja, se vocé quer saber quanto de imposto
uma determinada mercadoria pagara sobre a importacao, basta consultar a
classificacdo da NCM e a correspondente Tarifa Externa Comum.

Note que o percentual de imposto de importagao é comum a todos os paises
do Mercosul. Isso significa que tanto faz importar na Argentina, no Uruguai, no
Paraguai e no Brasil: ela é a mesma.

Finalizamos as regras basicas do comércio exterior que sdo fundamentais para
atuar na area, sem o conhecimento delas nédo é possivel negociar, elaborar a
documentacéo e fechar o cambio.
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Capitulo 4

O processo de exportacao

Ao decidir internacionalizar suas atividades, a empresa deve se preparar para
realizar operagoes especializadas, que diferem daquelas realizadas comumente
no mercado interno. Exportar ou importar, embora ndo sejam atividades dificeis,
requerem, antes de tudo, postura profissional, cultura exportadora que inclui
conhecimentos especificos de cada uma das etapas dos processos.

Em uma etapa preliminar, a empresa deve examinar suas condi¢coes de ingresso
no mercado internacional. Por ser uma atividade que requer visdo de longo prazo,
nao permite aventuras descompromissadas e exige capacidade de investimento
para suportar os altos custos iniciais.

Assim, em um primeiro momento, a empresa deve examinar se existe um firme
proposito e capacidade financeira para iniciar as atividades de internacionalizacdo.
Em um segundo momento, é preciso definir o que exportar e para onde.

Secao 1
Fases iniciais do processo de exportacao

Definir o que exportar implica uma avaliacao da capacidade exportadora. Entre as
técnicas de avaliacdo da capacidade de exportacdo, as mais utilizadas sdo do autor
Minervini (2001), as quais sdo: a técnica de identificar os pontos fortes e fracos, as
oportunidades e ameacas em termos de capacidade de producéo, tipo de produto,
dominio de conhecimentos técnicos, recursos humanos, tecnolégicos, vantagens
competitivas de impacto, além da definicdo dos precos para exportagdo.
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Para a definicdo dos precos de exportacéo, vocé deve considerar dois métodos:

+ 0 método de formacéo de preco de venda baseado no preco do
mercado interno;

+ 0 método de formacao de precos baseado no custo especifico de
exportacao.

O raciocinio do método baseado no preco de mercado interno considera

a formacao do preco de exportacdo tomando o preco do mercado interno

e deduzindo os impostos IPI, ICMS, PIS/ COFINS que nao incidem nas
exportacoes. Sdo deduzidas, ainda, todas as despesas que somente ocorrem
no mercado interno, tais como comissdes de vendedores, lucro, custos
financeiros, frete interno etc. Soma-se a esse resultado as despesas especificas
de exportagao, que devem considerar o Incoterm definido na negociacao, tais
como comissdo de agente, despesas de frete até o porto, custos portuarios,
despesas de uso do SISCOMEX, custo de emissao de certificados, apodlice de
seguro, honorérios de despachantes, etc. Soma-se, ainda, o lucro desejado na
exportacao e o resultado deve ser convertido em moeda estrangeira.

O raciocinio do método de formacédo de preco de exportacdo, baseado no custo
especifico de exportacao, considera o detalhamento do custo de fabricacdo do
produto a ser exportado, adicionado das despesas especificas de exportacao
mais o lucro desejado na exportagao, convertidos em moeda estrangeira.

Negociacao de pedidos

A negociacao do pedido consiste da primeira etapa do processo de exportagéo.
Essa atividade pode ser realizada pelo vendedor internacional da empresa -
denominado Trader - ou pelo agente de exportagdo ou pelos intervenientes
exportadores, tais como as Trading Companies, empresas Comerciais Exportadoras.

Negociar o pedido significa definir os termos e condicdes para a entrega da
mercadoria e 0 recebimento do pagamento correspondente.

No processo de negociacao internacional de vendas de exportagcdao devem ser
definidos alguns aspectos, tais como:

- as especificacdes técnicas do produto;

* 0 preco das mercadorias;
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+ as condi¢des de entrega — Incoterms;
+ aforma de pagamento;

+ 0 meio de transporte a ser utilizado - aéreo, maritimo ou rodoviario.

As especificagdes técnicas do produto devem incluir um estudo detalhado
da embalagem, a qual tem que atender as finalidades de comercializacao e
transporte, bem como as quantidades e volumes que cabem nas unidades de
carga internacional. O prego das mercadorias deve considerar os métodos de
formacao de preco para exportacao, especificados de acordo com Incoterms.

O mesmo ocorre com as modalidades de pagamentos, ambas estudadas anteriormente.

Secao 2
Oficializacao da proposta de venda

O conjunto de termos e condi¢cbes negociados na fase anterior é formalizado pelo
primeiro documento de comércio exterior, denominado de Fatura Proforma.

m A Fatura Proforma (Proforma Invoice) tem a finalidade de oficializar a proposta de
venda. Ela é emitida pelo exportador em lingua estrangeira, geralmente o inglés, por
ser a lingua comum no comércio internacional, e deve apresentar todos os termos e
condicdes negociadas entre o vendedor e o comprador.

Dias (2013, p. 182) confirma que a Fatura Proforma é o primeiro documento
oficial, que pode ser desde uma carta contendo todos os elementos
indispenséveis para ser considerado um documento, até um contrato formal
semelhante a uma fatura comercial. Esse documento é enviado ao importador
quando existir uma manifestacao de interesse por parte desse importador pelo
produto que o vendedor esta oferecendo. Portanto, esse documento é a base do
contato preliminar, quando houver o real interesse de ambas as partes.

A Proforma serve para o importador confirmar se os termos e condicdes estao
de acordo com o que foi negociado e, também, para iniciar as formalidades

de importacdo junto as reparticoes governamentais do pais do importador. Em
geral, a Fatura Proforma é solicitada para a emissdo das cartas de créditos e de
licencas de importacao.

59



E importante lembrar que, além de oficializar a venda, a fatura proforma
€ considerada um contrato de compra e venda, consequentemente, sdo
indispensaveis os seguintes dados:
+ denominagao: fatura proforma ou proforma invoice;
* numeracao de ordem do exportador;
+ identificacao do importador e do exportador;
+ data de emissao e validade;
+ descricao do produto, quantidades, modelos;
+ embalagem de apresentacao e transporte;
volume e peso;
preco unitario e total;

* modalidade da venda — Incoterms;

+ condicoes de pagamento;

« forma de pagamento;

« tipo de transporte internacional;

+ seguro internacional;

+ local de embarque e destino no exterior;
* prazo de entrega;

+ identificagdo do banco do exportador;

+ validade da proposta.

Nao ha exigéncias legais de formatacado da Fatura Proforma, pois é aceita
desde uma carta até um contrato formal apresentando os dados da negociacao,
conforme visto anteriormente. No entanto, o costume de comércio é emitir a
Fatura Proforma como um formulario.

Ap0ds a efetivagdo do embarque das mercadorias, o departamento de exportagéo
devera providenciar a elaboracédo e emissdo dos documentos que compdem o
processo de exportagao.
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Documentos basicos

S&o documentos de comércio exterior, que compdem 0 processo de exportacao e
servem para a transferéncia da titularidade e da posse da mercadoria do exportador
para o importador.

Vejamos quais sao os documentos basicos:

+ 0 conhecimento de embarque;
« a Fatura Comercial ou Commercial Invoice;
+ o Romaneio ou Packing List;

+ os Certificados.

Conhecimento de Embarque ou Bill of Lading (B/L)

O conhecimento de embarque é um contrato de transporte negociavel, atestando
que o transportador tem a posse da mercadoria e a entregara no destino a pessoa,
cujo nome estiver consignado no documento, mediante, ainda, a apresentagao dos
originais emitidos quando do embarque da mercadoria na origem.

Ap0ds a liberagdo das mercadorias pela unidade da Secretaria da Receita Federal,
elas sdo entregues ao transportador para serem embarcadas a bordo do veiculo
de transporte internacional com destino ao exterior.

O transportador, ao embarcar as mercadorias, providencia a emissao do conhecimento
de embarque o qual é datado e assinado. A data de embarque é considerada a data
em que o transportador recebe a mercadoria a bordo do veiculo de transporte.

Os conhecimentos de embarque sao emitidos pelo transportador e possuem
denominagdes distintas que dependem do modal de transporte — aéreo, maritimo,
rodovidrio ou ferroviario — utilizado.

Observe, a seguir, os tipos de conhecimentos de embarque:

*  Bill of lading ou BL — Conhecimento de transporte maritimo emitido
pelas companhias de navegagédo maritima.

« Air way bill ou AWB - Conhecimento de transporte aéreo, emitido
pelas companhias de transportes aéreo.
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«  Conhecimento de Transporte Rodoviario ou CTR - emitido pelas
empresas de transportes rodoviarios internacionais.

+ Conhecimento de Transporte Ferroviario ou CTF — emitido pelas
empresas de transportes ferroviarios internacional.

+ Conhecimento de transporte multimodal — emitido por operador
logistico, empresas especializadas em consolidar cargas e
utilizar diversos tipos de transportes cobertos por um mesmo
conhecimento de embarque.

Fatura Comercial ou Commercial Invoice

A fatura comercial, também denominada Commercial Invoice, € um documento
emitido pelo exportador, discriminando todos os termos e condicdes negociadas e
confirmadas anteriormente por meio da Fatura Proforma.

A Fatura Comercial é requerida pelo importador para instruir o processo de
desembaraco aduaneiro das mercadorias na alfandega do pais de destino.
Isso significa que, sobre os termos e condigdes nela declarados, incidirdo os
tratamentos administrativos e os impostos de importacao, de acordo com a
legislacao do pais importador.

O preenchimento da fatura comercial devera ser preferencialmente na lingua inglesa ou
no idioma do pais importador, sem emendas, nem rasuras.

Nao existe um padrdao ou modelo formal exigido, ficando a critério do exportador,
embora o uso e o costume do comércio internacional recomendam que ele
apresente dados, tais como:

+ denominacao de fatura comercial ou commercial invoice;

+ identificacdo do importador e do exportador;

+ local e data de emissao;

« referéncias do pedido;

+ autorizacao e licencas de importacao;

* modalidade de transporte;

« local de embarque e destino;

+ descricao das mercadorias;
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* peso e volume;
« precos nas condi¢cOes dos Incoterms em moeda estrangeira;

+ informacdes complementares exigidas pelo importador.

A Fatura Comercial € o documento habil para o desembaraco aduaneiro das
mercadorias na alfandega do pais do importador. Sobre os termos e condigdes nela
declarados incidirao os tratamentos administrativos e os impostos de importacao, de
acordo com a legislacao do pais importador.

Romaneio ou Packing List

Romaneio ou Packing List € um documento complementar, que tem a
finalidade de auxiliar nos servigos de logistica de movimentacao internacional
de mercadorias. Em termos de conceito, é uma lista que descreve a forma
como as mercadorias foram carregadas nas unidades de carga, permitindo sua
identificacao e localizacao.

Dias (2013, p. 184) informa que o packing list ou romaneio é um documento (informal)
necessario para uma verificacao da mercadoria que esta se comercializando, bem
como para o desembarago aduaneiro, tanto na origem quanto no destino final, pois
serve de orientacdo para o fiscal de alfandega, para o importador, ou para qualquer
fase do processo, no caso de conferéncia fisica da mercadoria.

O Romaneio ou Packing List descreve:

« 0 numero de volumes;

« dimensoes;

*  peso;

* quantidade de cada volume;
+ tipos de embalagens;

- pesos liquido e bruto;

+ marcacao de cada volume;

* local de embarque e desembarque.
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Certificados

No comércio internacional € comum a exigéncia de apresentacao de certificados
em funcdo dos controles aduaneiros exercidos pelos paises importadores. Os
certificados podem ser exigidos para controles de condicdes sanitarias, de
analises fisico-quimicas dos produtos, de qualidade, de inspecéo e peso. Nessa
categoria estdo os certificados fitossanitarios, de qualidade, de andlise, de
inspecao e de peso.

Dias (2013, p. 192) afirma que esses certificados sao normalmente imposi¢des da
legislacao brasileira ou de paises com os quais comercializamos os produtos, e
sdo também provenientes de acordos bi ou multilaterais.

Por outro lado, também séo exigidos certificados de origem, que tém como
finalidade atestar a origem da mercadoria com o propésito de concessao de
beneficios de preferéncias comerciais proporcionados pelos acordos econémicos
firmados pelos paises em negociagéo, a exemplo do Mercosul e da ALADI -
Associagao Latino Americana de Integracao, do Sistema Geral de Preferéncias
(SGP) e do Sistema Global de Preferéncias Comerciais (SGPC).

No ambito dos acordos do Mercosul/ALADI, o Certificado de Origem do
Mercosul é exigido nas importacdes realizadas pelos paises signatarios desse
acordo. Esses certificados sdo emitidos no Brasil pela Federagdo do Comércio ou
Federacao das Industrias, para comprovar a origem de mercadorias brasileiras,
quando exportadas para esses paises.

No ambito do Sistema Geral de Preferéncias (SGP) é exigida a apresentacdo do
Certificado de Origem “Form A”, emitido pela SECEX e pelo Banco do Brasil.
Esse certificado é exigido nas importacoes dos paises desenvolvidos, os quais
concedem margens de preferéncias tarifarias para os produtos originarios de
paises em desenvolvimento, como é o caso do Brasil.
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Consideracoes finais

O estudo deste livro de Introducdo ao Comércio Exterior teve como objetivo
proporcionar ao estudante competéncias para gerenciar operagoes legais e
tributarias do comércio internacional, a partir dos conceitos especificos do
processo administrativo/documental da exportacao e importacao.

Os temas e assuntos foram ordenados de forma que vocé possa adquirir
habilidades tais como: conhecer termos técnicos de comércio exterior, operar
e gerir todo o processo de exportacao e importacao brasileira, diferenciar

os aspectos administrativos, fiscal e tributario utilizados nas atividades de
exportacao e importagao.

Lembre-se de que, atualmente, o comércio exterior brasileiro representa pouco
menos de um por cento das transacoes mundiais, significando, de modo inverso,
noventa e nove por cento de oportunidades. Com dedicacao e esforco, vocé
podera contribuir para uma maior insercao do Brasil e das empresas no comércio

mundial, pois o pais precisa de profissionais qualificados para trabalhar nesta area.

Espero que vocé tenha agregado conhecimentos na area de comércio exterior e
desejo sucesso na sua carreira académica e profissional.

Sucesso!
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