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 PROYECTO DE NEGOCIO


I. Resumen ejecutivo del proyecto de emprendimiento. Redacte el resumen en un máximo de 25 líneas.











II. Descripción del problema o necesidad que atiende el proyecto de emprendimiento, de los posibles beneficiarios y explicación sobre por qué decidieron atenderlo. Redacte la descripción en un máximo de 25 líneas, puede acompañar fotografías.
	Contexto

	En el Perú existen cerca de 160,000 personas invidentes y casi 600,000 que sufren de alguna discapacidad visual, que les compromete su calidad de vida, desarrollo integral y bienestar familiar, según las cifras manejadas por el Ministerio de Salud (Minsa). Muchas de estas personas invidentes, realizan actividades económicas y profesionales diariamente, desempeñándose como abogados, masajistas, catadores u otras profesiones. 

	Problemática

	Sin embargo, estas personas tienen inconvenientes para trasladarse caminando, pues tienen ocupada, por lo menos, una de las manos por el uso del bastón y solo le queda un brazo con el que tendría que transportar sus pertenencias. Sin embargo, un problema aún más grave es que estas personas están desprotegidas de posibles accidentes, ya sean en la cabeza o en otras partes del cuerpo, de la cintura hacia arriba 


	Alternativa de Solución

	La alternativa de solución podría ser el uso de un maletín o mochila, que permita transportar con facilidad sus pertenencias. También, para evitar accidentes en la cabeza, podrían utilizar cascos protectores, como el de los motociclistas, sin embargo, aún no protege otras partes de su cuerpo, de la cintura hacia arriba. 


	¿Por qué elegimos este problema?

	Elegimos este problema porque el padre de uno de nuestros compañeros de equipo es invidente y quisiéramos hacer algo para facilitarle el transporte de sus pertenencias, así como evitar accidentes en la cabeza. Asimismo, de resultar una experiencia positiva, podríamos lograr su comercialización, sabiendo que existe un mercado potencial, en nuestra localidad y país, constituido por personas invidentes, que podrían adoptar la solución que encontremos.






III. Presentación de la propuesta de valor innovadora que da solución al problema o necesidad, cual es la diferenciación innovadora con productos o servicios similares que actualmente existen. Redacte la presentación en un máximo de 25 líneas, incluir fotografías que resalte la diferenciación con otros productos o servicios.
	Solución al problema o necesidad

	La solución que encontramos luego de ver otras alternativas, es: “Mochila con sensores para transportar pertenencias de invidentes”. La mochila, tiene sensores colocados en los tirantes de la mochila, a la altura de los hombros. Estos sensores pueden detectar hasta un metro de distancia los objetos ubicados delante de la persona invidente y desde la cintura para arriba de un no vidente. 
No reemplaza al bastón sino que lo complementa, ya que detecta objetos a cierta altura de la persona que no puede detectar el bastón.

	Descripción

	· El dispositivo consta de una parte de control, la cual utiliza sensores de ultrasonido cuya señal se procesa en una placa conversora, que transforma la señal analógica en digital. Los sensores de ultrasonido detectan a distancia los objetos y a una zona determinada mandan un pulso al controlador programable y, de esa manera, se activa el vibrador o el sonido, dependiendo de qué tanto se aproxime al objeto. Se abastece de una batería que dura 24 horas continuas y es recargable. 
· La mochila le permite transportar con mayor comodidad sus pertenencias y a la vez protege de accidentes colocados a una altura que el bastón no detecta. Los modelos son de color oscuro, con material impermeable ante las lluvias y tiene un compartimento para guardar un bastón retráctil.

	Diferencia con la competencia

	La ventaja especial de la mochila que proponemos, a diferencia de otros aditamentos que cumplen funciones similares como lentes con sensores, o un sensor que se lleva en la botonera del saco, es que nuestro producto, permite llevar las pertenencias de la persona que lo usa, le sirve para guardar su bastón retráctil, puede llevar una Tablet o laptop con comodidad teniendo las manos desocupadas y es bastante económico por la tecnología programable que se usa gracias a la tarjeta arduino. 
Esta solución guarda relación, con el nivel socioeconómico de los posibles usuarios, ya que está a su alcance económico, a diferencia de los otros equipos mencionados.




IV. El canal para la distribución del producto o servicio. Redacte la presentación en un máximo de 25 líneas.
El Canal de distribución se realizará a través de tiendas especializadas para ciegos como: Unidet Perú y Adapta.
V. La publicidad del producto o servicio. Mostrar en fotografías los recursos publicitarios utilizados.
[image: ]
VI. El indicador clave para medir el éxito del proyecto de emprendimiento. Redacte la descripción en un máximo de 10 líneas.
El indicador clave que hemos establecido es el número de unidades vendidas en un periodo de un año.
VII. El impacto social: Describir cómo el proyecto de emprendimiento genera impactos sociales positivos en su entorno. Redacte la descripción en un máximo de 10 líneas
La Mochila para invidentes, además de mejorar la calidad de vida de las personas invidentes que la usan, genera en los familiares una tranquilidad al saber que la seguridad contra golpes fatales, producidos por objetos que no detecta el bastón, ahora pueden ser evitados, dándole más autonomía a la persona invidente para sus traslados sin depender de lazarillo.
VIII. El impacto ambiental: Describir como el proyecto de emprendimiento genera impactos positivos en el ambiente. Redacte la descripción en un máximo de 10 líneas.
Para evitar la contaminación ambiental, la mochila se confecciona con tela notex cambrel que son telas ecológicas biodegradables y son adecuadas para la finalidad de las mochilas.
IX. El análisis económico: ¿Cómo puede ser sostenible económicamente el proyecto? Redacte la respuesta en un máximo de 20 líneas.
En nuestro equipo para calcular la sostenibilidad económica, realizamos los siguientes cálculos: 
· Costos Variables: Son costos mensuales de mano de obra, materia prima e insumos. En nuestro caso es el siguiente: 
	Costos Variables 

	Servicio de elaboración de la mochila, incluye la tela notex cambrel, etiquetas y acabado final: 20 soles x Unidad 
	100 soles cinco unidades de mochila 

	Tarjetas Arduino por cada mochila: 70 soles por unidad 
	350 soles por cinco unidades de mochila 

	Sensores: un par por cada mochila a un costo de 100 soles 
	500 soles por cinco unidades de mochila 

	Asesoramiento para la programación de los sensores mediante la tarjeta arduino: 40 soles por cada mochila 
	200 soles por las cinco unidades de mochila 

	Total: 1150 soles 



· Costos Fijos: Comprende Costos de depreciación + Gastos administrativos 
Al no haber adquirido ninguna maquinaria, no tenemos Costos de depreciación. Los gastos administrativos, incluyen los gastos en papelería, tarjetas metaplan, plumones, etc., y suman la cantidad de 100 soles.
	Costos fijos

	Sueldo de empleados
	

	Publicidad
	

	Alquiler de local
	

	
	

	Total: 100 soles 



Costo Total de Producción: Costos Variables + Costos Fijos = 1150 + 100 = 1250

Para determinar el precio unitario de venta se debe conocer el costo unitario del producto, para ello se divide el Costo Total de Producción entre las 5 (Cinco) unidades de mochilas producidas, lo que equivale a: 1250/5 = 250 soles cada una de las mochilas. 
Costo unitario: 250 soles. 

Para calcular el Precio Unitario de Venta se debe tener en cuenta algunas circunstancias como: 
· El Costo Unitario del Producto 
· El precio de venta de la competencia 
· La demanda del producto 
· La capacidad adquisitiva de los posibles compradores

Como nuestros posibles clientes son profesionales, tienen una buena capacidad adquisitiva. Además, somos un producto prácticamente único en el mercado y, por ello, nuestro precio de venta será: 350 soles.
Para conocer la sostenibilidad económica de nuestro proyecto lo hicimos calculando el Punto de Equilibrio. 
Para ello calculamos el Costo Variable Unitario, para lo cual dividimos, el costo variable total entre el número de unidades producidas: 
1150/ 5 = 230 soles
El Punto de Equilibrio será: 
· Costo Fijo/ Precio unitario de venta – Costo unitario 
100/350-250 = 1
Por lo tanto, vendiendo más de una mochila ya estaremos ganando

Todos los cálculos se han realizado teniendo en cuenta que es un Proyecto de Emprendimiento y no la apertura de un negocio, por tanto, en muchos de los rubros no se considera gastos, que de tratarse de la apertura de un negocio, sí deberían considerarse.
X. Presentación del Equipo emprendedor y los símbolos del equipo, como: el nombre del equipo, sus logos, su lema, el personaje emprendedor que los inspira, la canción emprendedora que los representa, el lema emprendedor del equipo, el color que los representa. Mostrar fotografías del equipo con sus símbolos de equipo.
· Crear un nombre para su equipo. Por ejemplo: “Kreatiboz” 
· Diseñar un logotipo que represente al equipo. Por Ejemplo: Kreatiboz 
· Personaje emprendedor que los inspira
· Escribir la letra de una canción que los identifique. Ejemplo: Persigue tus sueños. 
· Seleccionen, un lema o un pensamiento que los una e identifique. Ejemplo: "Ves cosas y dices: "¿Por qué?" Pero yo sueño cosas que nunca fueron y digo: "¿Por qué no?", George Bernard Shaw. "Si puedes soñarlo puedes hacerlo". Walt Disney
	Nombre del equipo
	

	logotipo
	

	Lema
	

	Personaje que los inspira
	

	Canción que los representa
	

	Color que los representa
	




XI. Presentación de los integrantes del equipo, a través de los siguientes elementos: sus metas en la vida, sus experiencias en emprendimientos y los roles que desempeñan en el equipo de emprendimiento. Redacte la descripción 10 líneas por cada integrante, Acompañar fotografías de cada uno.
	Participante 1
(FOTO)
	Metas en la vida:

	
	Experiencias en emprendimientos:

	
	Roles que desempeña en el equipo:

	Participante 2
(FOTO)
	Metas en la vida:

	
	Experiencias en emprendimientos:

	
	Roles que desempeña en el equipo:

	Participante 3
(FOTO)
	Metas en la vida:

	
	Experiencias en emprendimientos:

	
	Roles que desempeña en el equipo:
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